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Resumen
El presente articulo de investigacion aborda aspectos torales sobre algunos
los instrumentos internacionales de mayor relevancia que regulan la com-
praventa internacional de mercaderias, tales como Convencién de Viena
de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias, la Convencién
sobre la prescripcién en materia de compraventa internacional de mercade-
rias y Convencidén de las Naciones Unidas sobre la utilizacion de comunica-
ciones electrbnicas en contratos internacionales, los cuales son aplicados
al contrato como Derecho escogido por las partes; no obstante, también
se realiza el abordaje de los usos y costumbres, dado que constituyen la
mayor parte del nuevo Derecho de los comerciantes, o bien, lo que hoy se
denomina Lex Mercatoria, la cual ha servido de referencia y fuente para
la creacion de los instrumentos que analizaremos, mismos que por sus
caracteristicas, dependiendo o no de su incorporacién a las legislaciones
nacionales, son denominados instrumentos de Derecho suave (Soft Law),
siendo su rasgo principal, la carencia de efectos vinculantes mas no juridi-
cos. Ciertamente en este campo las Convenciones internacionales, leyes
modelos y leyes uniformes, usos y costumbre e instrumentos de Derecho
suave (Soft Law), juegan un importante rol para la sociedad de comercian-
tes. En esta investigacion se hara especial referencia a la Convencién de
Viena sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias
y a los Principios de UNIDROIT aplicables a los contratos de compraventa

internacional de mercaderias.
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Introduccion

La globalizacién ha traido consigo, un sin nd-
mero de efectos, para algunos positivo y para
otros no tanto, lo cierto es que, su campo de ac-
cién se ha expandido a la esfera de las contrata-
ciones internacionales, tanto en el plano tecno-
l6gico como juridico. Los grandes cambios que
surgen a raiz de la implementacién de nuevos
mecanismos para traficar mercaderias en diferen-
tes fronteras ha puesto de manifiesto grandes
retos para el Derecho, el cual se ha valido en el
plano internacional de la interaccién de diversos
actores tales como el comerciante, organismos
internacionales de Derecho publico o privado e in-
cluso de los mismos Estados, quienes han asumi-
do compromisos para la liberaciéon del comercio,
lo que ha permitido la adecuacion de legislaciones
nacionales para conceder esta apertura.

Desde antano, la apariciébn del comercio ha
obligado a los juristas a replantearse constante-
mente un sinnimero de cuestiones en torno a
la forma tradicionalista de realizarlo (traficar), asi
como tratar de solucionar los problemas que han
surgido relacionados con la validez legal de las
transacciones y contrataciones en el ambito inter
nacional, en este plano, es una realidad, que el
objetivo principal es propender a la armonizaciéon
legislativa en las areas integradas, es decir crear
instrumentos que sean reconocido por los Esta-
dos, con el animo de ajustar la regulacion del co-
mercio internacional, y es, que precisamente las
legislaciones nacionales en muchas ocasiones no
contribuyen al desarrollo del mismo, siendo que
no obedecen a los cambios imperantes que rigen
los ambitos comerciales, a pesar que hoy en dia
existe una mayor apertura por parte de los 6rga-
nos estatales.

Los comerciantes que traspasan fronteras,
con el interés de evadir la aplicacion de legisla-

ciones nacionales, han creado sus propias regula-

ciones basadas en usos y costumbre, tal como lo
hicieron en el Siglo Xll, a lo que se denomind en
ese entonces, Lex Mercatoria, la que hoy en dia
vuelve a tomar auge, y es que su practica, ha per
mitido la nueva configuracién de un ordenamien-
to juridico propio de este sector social, empero,
no estéa exenta de criticas dentro de la comunidad
cientifica. Lo cierto es, que la Lex Mercatoria, ha
sido fuente de distintos instrumentos internacio-
nales que se han dado a la tarea de regular ciertos
aspectos torales del negocio juridico de compra-
venta, tales como Convencién de Viena de 1980
sobre compraventa internacional de mercaderias,
la Convencién sobre la prescripcibn en materia
de compraventa internacional de mercaderias y
Convenciéon de las Naciones Unidas sobre la uti-
lizacibn de comunicaciones electrénicas en con-
tratos internacionales, dichos instrumentos han
sido elaborados por organismos internacionales
(CNUDMI, ONU, etc.).

Estos (instrumentos) pueden ser integrados
por Estados a sus legislaciones, mediante la ra-
tificaciobn de los mismos, sin embargo, pueden
operar como Derecho Suave (Soft law), dado que
las partes, mediante su autonomia conflictual,
pueden invocarlos como Derecho aplicable a su
contrato. No existen Unicamente este tipo de
cuerpos normativos, de igual manera actores in-
ternacionales de caracter privado como la Cdmara
Internacional de Comercio (CCl) o el Instituto In-
ternacional para la Unificacion del Derecho Priva-
do (UNIDROIT, por sus siglas en ingles), se han
sumado a estos esfuerzos, creando instrumen-
tos que recojan los usos y costumbres de mayor
envergadura en el plano internacional, ejemplo
de ellos son, los Incoterms y los principios UNI-
DROIT.

El objetivo principal de esta investigacién es
abordar a groso modo las Convenciones anterior-
mente citadas, las cuales han surgido a partir de

la evolucién del comercio en el plano internacio-
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nal, integrando en sus cuerpos normativos usos
y costumbres de la compraventa de mercaderias
utilizados por comerciantes, lo que se traduce en
la necesidad de crear un Derecho uniforme, par
ticularmente, pondremos de manifiesto en este
analisis a los principios UNIDROIT, como instru-
mentos de Derecho suave (Soft law), que a la par
de las Convenciones, y en base a la autonomia
conflictual de las partes, pueden ser elegidos
como Derecho aplicable al contrato internacional
de compraventa de mercaderias, los cuales se
fundamentan en su intrinseca relacion con Lex
Mercatoria. En este orden de ideas, expondre-
mos los argumentos y contra argumentos de au-
tores que se han dado a la tarea de abordar en
diversas ocasiones mediante sus obras cientificas
el tema en cuestion para alcanzar nuevos aportes

derivados del proceso investigativo.

l.- La compraventa de mercaderias
en el ambito internacional.

Como es sabido, la compraventa mercantil
constituye una actividad de intermediacion en el
cambio, en tanto el comprador compra para re-
vender o el vendedor vende una cosa que a su
vez ha comprado para revender, ademas de ser
un acto de consumo que pertenece a la zona del
cambio, de la circulacidén de la riqueza, en la que
su comercialidad se determina por la intencion
del sujeto, que no es otra sino la del propbésito
de especular, de traficar, lucrar. En este orden de
ideas, senala Bolaffio que citado por Castrillén y
Luna (2003)" la compra es el factor genético que
se integra con la reventa; se compra para reven-
der o bien se adquiere una cosa con el fin de es-

pecular con las sucesivas reventas.

Dando inicio a esta investigacion, expresamos
que en definitiva la compraventa de mercaderias
es una de las transacciones mas tipicas en el am-
bito nacional, asi como su regulacién contractual
en los sistemas imperativos estatales; este ne-
gocio juridico privado es de gran envergadura en
el desarrollo econbmico de toda sociedad, por
tanto su desarrollo no se ha circunscrito Gnica-
mente a la esfera meramente nacional, y es que
con el paso del tiempo el intercambio de bienes
ha traspasado fronteras en pro de fortalecer las
economias mundiales, asi como satisfacer nece-
sidades de consumo; sin embargo esta actividad,
tal como lo recalcamos, es propia de legislacio-
nes nacionales, empero su regulacién en el plano
internacional se ha valido de grandes esfuerzos
para conciliar normativamente instrumentos que
sean acordes a esta realidad, la cual en muchas
ocasiones no corresponde con los contextos de
una compraventa de mercaderias en el contorno
nacional.

Los significativos cambios, derivados del pro-
ceso de globalizaciéon, en temas tecnoldgicos,
transportes, comunicaciones, etc; han permitido
denotar una falta de adecuacion a las necesidades
del comercio internacional, dado que la préactica
internacional ha confirmado en muchas ocasiones
los inconvenientes derivados de la hegemonia de
las leyes estatales en la regulacion de contratos
internacionales, y en este caso en particular de la
compraventa internacional de mercaderias, ade-
mas esta falta de regulacién muchas veces va en
contra de la certidumbre y de la estabilidad im-
prescindibles en este tipo de transacciones (Fer-
ndndez Rozas, 20042.

Para configurar el aspecto teméatico entorno a
la compraventa internacional de mercaderias, pro-

curaremos esbozar los principales toépicos norma-

1 Castrillon y Luna, V. (2003). Contratos Mercantiles (2da ed.). Ciudad de México: Porrtia

2 Fernandez Rozas, J. C. (2004). Anuario de Derecho Internacional Privado. Madrid: lprolex.
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tivos en el plano internacional que han dado vida
a la reqgulacién de este negocio juridico. No obs-
tante, antes de su abordaje nos es indispensable
plasmar la importancia que adquiere la autonomia
conflictual de las partes en el dmbito internacio-
nal, dado que, a toda luz, la implementacion de
Derechos nacionales o internacionales en un con-
trato, va a depender en gran medida de la volun-

tad soberana de ellas (las partes).

1. La autonomia conflictual en la contrata-
cién internacional

La interaccidbn que se produce entre el movi-
miento de unificacién del Derecho sustantivo pro-
cura la blsqueda de relaciones juridicas seguras,
y es que, el auge que experimentaron a princi-
pios del siglo pasado los intercambios comercia-
les, debido a la mejora y rapidez de los medios de
transporte y de las comunicaciones, motivo la ne-
cesidad imperiosa de unificar internacionalmente
el Derecho sustantivo y el aplicable a estos ne-
gocios comerciales, habida cuenta de que el De-
recho internacional privado y su sistema conflic-
tual se revelaba insuficiente para cubrir el amplio
elenco de cuestiones que producian los contratos
mercantiles (Gbmez Segade y Garcia Vidal, 2010)3

A la par de estos cambios y proceso unificado-
res del Derecho, consideramos oportuno, apuntar
que la autonomia de la voluntad adquiere una ma-
yor relevancia en los casos de las compraventas in-
ternacionales de mercancias, puesto a la par de los
problemas sobre la variedad de bienes que pue-
den ser objeto del negocio y a las peculiaridades

que puede tener el contrato en funcién de quie-

nes sean las partes contratantes y los problemas
a los que éstas se enfrenten en el transcurso de la
transaccioén, se le une el problema de conjugar las
exigencias de ordenamientos juridicos cuyas so-
luciones son en muchos casos dispares (Boyeras
Schumman, 20124, motivo por el cual, la solucién
a estas variantes ha venido de la mano de la crea-
cién de Derechos uniformes, traducidos en instru-
mentos internacionales de Soft law, asi como usos
y costumbres (Lex Mercatoria) amparados por la
sociedad de comerciantes en aras de alejarse de
la aplicacion de normas imperativas nacionales,
en este tenor los Estados se han visto obligados
a conceder un amplio margen a la autonomia de la
voluntad en su vertiente conflictual.

El dinamismo del comercio y la contratacion
internacional procura una especial atencién a este
Derecho subjetivo de los contratantes, autonomia
conflictual, en definitiva, sélo opera, en puridad,
respecto de contratos internacionales, ya que, de
esta forma, el calificativo conflictual cifie el tema
de la autonomia de la voluntad como la facultad
de las partes para elegir el Derecho aplicable, se-
parandolo de la autonomia de la voluntad en senti-
do amplio, que es consustancial al contrato, dado
que este principio supone que los intercambios
econdmicos se realizan por medio de concesiones
reciprocas, que son el resultado de las voluntades
de los contratantes. La voluntad es soberana para
conducir a la celebracion del contrato y para deter
minar sus efectos, y ademas su legislacion o Dere-
cho aplicable (Davalos Fernandez, 2003)°.

De manera méas puntual, Leible (2011)® nos

proporciona un concepto mas fiel, facultad que

3 Gémez Segade, J. A., & Garcia Vidal, A. (2010). E/ Derecho Mercantil en el umbral del siglo XXI. Madrid: Marcial Pons.

4 Boyeras Schumman, D. (2012). La Compraventa Internacional de Mercaderias la modalidad FOB (Tesis Inédita de Doctorado).

Universidad Autbnoma de Barcelona, Espafa.

5 Davalos Fernandez, R. (2003). La regulacion juridica del contrato internacional. Revista Cubana de Derecho, (21), pgs, 4-56.

6 Leible, S. (2011). La importancia de la autonomia conflictual para el futuro del derecho de los contratos internacionales. Cua-

derno de Derecho Transnacional, 3 (1), pgs. 214-233.
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concede a las partes de un contrato la libertad de
eleccion del Derecho, por ende, las partes pue-
den decidir por ellas mismas a que Derecho se
somete la relacion juridica existente entre ellas,
en este caso el que se aplicaria a una compra-
venta internacional de mercaderias. Por tanto, el
respeto de los intereses de las partes es el argu-
mento de mas peso sin lugar a dudas; mediante
la eleccion del Derecho las partes obtienen un
conocimiento seguro acerca del Derecho vigen-
te, es decir, el Derecho aplicable, o bien, como
manifiesta Oviedo Alban (2012)’, esto genera una
seguridad juridica preventiva, evitando conflictos
posteriores innecesarios entre las partes, pues-
to que les permite escoger lo que le resulte mas
adecuado y sea también aplicado por el érgano
jurisdiccional. Sélo a partir de esta base pueden
disponer lo necesario para sus negocios y adap-
tar su conducta juridicamente seleccionada a los
presupuestos del ordenamiento juridico elegido,
es por esto, que el reconocimiento de los intere-
ses de las partes es especialmente el Derecho del
comercio internacional de particular importancia.

Fernandez Rozas (2004), nos comparte que
en muchas ocasiones las partes deciden no es-
coger un determinado ordenamiento estatal, sino
que deciden una solucién de caracter “anacional”
consistente en someterlo a un supuesto Derecho
transnacional, o a la Lex Mercatoria, esto es, a
usos comerciales, practicas negdciales, principios
generales de la contratacion, reglas uniformes, o
bien, que tienen su origen en la denominada so-
ciedad internacional de comerciantes.

Para la mayoria de los autores es indiscutible
que en el Derecho moderno los contratantes no
pueden solo procurar la remisidn de una legisla-
cion de un Estado sino que es admisible el reco-
nocimiento, fruto de la autonomia de la voluntad,

de la Lex Mercatoria o usos y costumbres que

asi dispongan las partes, cuando se procura suplir
la ausencia de regulacién legal adecuada para el
negocio juridico que se realiza o bien Unicamente
hacer vida de un uso que constantemente se re-
pite entre ambas partes; colmar las lagunas que
existan en el contenido de los contratos o, sen-
cillamente, coadyuvar a resolver las dudas que
surjan en la interpretacion de éstos y practicas
comerciales internacionales (Davalos Fernandez,
2003), y ademas estas (las partes) pueden esco-
ger instrumentos internacionales que han sido o
no ratificados por los Estados, cuestidn que les
concede la calidad de Derecho suave (Soft law) o
duro (Hard law), por estas razones abordaremos
algunos de las principales convenciones que re-
gulan en el &mbito internacional el negocio juridi-

co de compraventa internacional de mercaderias.

2. Convencion de Viena de 1980 sobre
compraventa internacional de mercaderias

La reglamentacion de la compraventa interna-
cional remonta sus origenes a 1930, cuando el
Instituto Internacional para la Unificacion del De-
recho Privado (UNIDROIT) - a través de la socie-
dad de naciones - distribuy6 a los gobiernos dos
proyectos de ley uniforme sobre la compraventa
internacional. Estos proyectos contenian las ba-
ses necesarias para llevar a cabo las operaciones
entre partes, pero la labor fue interrumpida con la
segunda guerra mundial. El trabajo, fue retomado
por el gobierno holandés en 1951, quien organi-
z6 una conferencia y sometié a consulta uno de
los proyectos. Paralelamente UNIDROIT creo otro
proyecto de ley uniforme sobre la formacion del
contrato de venta internacional de objetos corpo-
rales (LUFC) destinado a acompanar el proyecto
de ley uniforme sobre la venta internacional de
objetos mobiliarios corporales (LUVI). La confe-

rencia de La Haya de 1964 adoptd las dos con-

7 Oviedo Alban, J. (2012). La ley aplicable a los contratos internacionales. Revista colombiana de Derecho Internacional, (21),

pgs. 117-157.
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venciones (Andrade-Abularach, 2001, pg. 3)&.

El 17 de diciembre de 1966; la Asamblea Ge-
neral de las Naciones Unidas fundé la Comisiéon
de las Naciones Unidas sobre el Derecho Mercan-
til internacional (CNUDMI), m&s conocida por sus
siglas en inglés (UNCITRAL), la cual fue, y sigue
siendo, el patrocinador mundial de la Convencién
(Galan Barrera, 2003, pg. 78)°. La funcion de la
CNUDMI es promover la progresiva armonizacion
y unificacién de la ley del comercio internacional,
coordinando el trabajo de las organizaciones acti-
vas en este campo y animando la cooperacion en-
tre ellas, asi como promover una mayor participa-
cion en los Convenios internacionales existentes
y una mas amplia aceptacién de los modelos exis-
tentes y de las leyes uniformes, sobre todo este
Gltimo punto por el descontento que existia por
parte de muchos gobiernos sobre la poca imple-
mentacion de un Derecho uniforme. La primera
medida que adopt6 fue la remision de los textos
dela LUCI y la LUFC a todos los paises miembros
de las Naciones Unidas para que se pronunciasen
sobre si se iban a adherir a los mismos o no y las
razones de su decision.

Para este fin se cre6 un nuevo grupo de tra-
bajo el 26 de marzo de 1969. Los miembros del
mismo fueron elegidos igualmente entre paises
de sistemas legales, sociales y econémicos dife-
rentes. Las primeras siete sesiones se dedicaron
a la revision de LUCI. En 1976, en el séptimo pe-
riodo de sesiones, acabd la revision de la LUCI
con un nuevo Proyecto de Convencion de Com-

praventa Internacional de Mercaderias, que jun-

to con el comentario preparado por la Secretaria
constituyd la base del Proyecto redactado y apro-
bado por la Comision en 1977 ademas se realizd
un texto en relaciéon a la formacién y validez de
los contratos partiendo de LUFC y en un proyecto
de UNIDROIT sobre unificacién de ciertas normas
relativas a la validez. Se transmitié después a la
Asamblea General que, en la Resolucién 33/93 de
16 de diciembre de 1978, decidié convocar una
Asamblea plenipotenciaria para considerar el pro-
yecto de Convenciéon (Martinez Canellas, 2004)%.

Antes de que se configurara el nuevo texto
mediante la convencién convocada, ya tenia cri-
ticas positivas sobre su elaboraciéon e implemen-
tacion, asi lo expresa Medina de Lemus (1992)":

En cuanto a la critica que merece el proyecto
de Convencién, ya habia obtenido una favorable
acogida por parte de los paises que participaron
en la UNCITRAL. Se dijo que constituia un serio
avance sobre los textos antecedentes por que ha-
bia tenido en cuenta los principios de la mayoria
de los sistemas juridicos y por qué estaba redac-
tado de forma flexible, con simplicidad y claridad,
reflejando una transaccion equilibrada y cuidado-
samente formulada entre los intereses de las par-
tes (pg.33).

Este proyecto alcanzd esta critica por el arduo
trabajo que se impregné en esta convencion don-
de acudieron 62 Estados y 8 Organizaciones In-
ternacionales. De vital importancia rescatar que el
espiritu de consenso que se habia desarrollado en
CNUDMI se mantuvo hasta el final, trabajo que

dio frutos.

8 Andrade-Abularach, L. (2001). Los contratos de compraventa internacional de mercaderias. Guatemala: Serviprensa.

9 Galan Barrera, D. (2003). La compraventa internacional de mercaderias y su integracion en el ordenamiento juridico colombia-

no. Criterio Juridico, (3), pgs.7-33.

10 Martinez Canellas, A. (2004). La interpretacion y la integraciéon de la Convencién de Viena sobre compraventa internacional

de mercaderias. Granada: Comares S.L.

11 Medina de Lemus, M. (1992). La venta internacional de mercaderias. Madrid: Tecnos S.A.
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Alcover Garau citado por Medina de Lemus
(1992) manifiesta acertadamente que el mejor re-
sultado desde el punto de vista doctrinario ha sido
recoger en un solo texto los temas relativos a la
perfeccion del contrato y al contenido del mismo,
y de esta forma se logran los mismos efectos de
las leyes anteriores, pero sin los inconvenientes
de repeticiones y contradicciones que acarrean la
existencia de dos textos.

Ademés de lo anterior, también la creacién
de esta norma tuvo un importante aporte para la
configuracion de un nuevo Derecho internacional
en el plano mercantil. De esta manera Adame Go-
ddard (1994)'2 apunta a que si bien el objetivo era
definir un régimen uniforme para los contratos de
compraventa internacional y procurar su imple-
mentaciéon en legislaciones nacionales sobre la
materia, también constituye un paso decisivo en
la construccién de lo que puede denominarse un
derecho mercantil internacional, con el 4nimo de
que facilite los intercambios de bienes, capitales
y servicios en un monto que tiende a la globaliza-
cibn econémica (fenébmeno que tiende de acuer
do al nivel de intercambio de bienes alrededor del
mundo), denotando la creacion de un derecho su-
pra nacional.

Actualmente, sin lugar a dudas, uno de los
textos mas relevantes de las (ltimas décadas vy
ha sido suscrita por mas de 80 Estados con sis-
temas sociales, juridicos y politicos diferentes,
Fernandez Rozas, Arenas Garcia, & De Miguel
Asensio (2013)"® concuerdan con lo planteado por
Adame Goddard tomando en cuenta que la Con-
vencion es la manifestacion més relevante del de-

nominado Derecho uniforme de los negocios in-

ternacionales con el animo de facilitar al operador
la previsibilidad del derecho, pero ademas ellos
van mas allad de una simple uniformidad, criterio
que comparto plenamente, debido a que este ins-
trumento no solo alimenta la uniformidad en las
relaciones comerciales internacionales, sino que
también consiste en ofrecer una mayor certeza
juridica a las partes en la contratacién, para lo cual
las normas se traducen en una expresion de la
realidad comercial en la actual etapa de las tran-
sacciones mercantiles internacionales.

Sobre su naturaleza juridica, apuntamos lo ex-
presado por el Doctor Oviedo Alban (2011)", la
Convencién sobre Compraventa es de aquellos
tratados denominados por la doctrina como tra-
tado ley o tratados normativos que tienen por
objeto formular una regla del Derecho que sea
objetivamente valida, como asi lo ha sido este
instrumento, y se caracterizan porque la voluntad
de todos los signatarios tienen idéntico contenido
ademas de ser inmediatamente aplicables sin ne-
cesitar desarrollos en el Derecho interno. Desde
esta perspectiva, se puede destacar la diferencia
entre la Convencién vy los tratados de Derecho In-
ternacional Privado que persiguen la determina-
cién de la ley nacional aplicable a las relaciones
juridicas privadas con componentes extranjeros.

Con respecto a su estructura, la Convencién
consta de 101 articulos divididos en cuatro partes.
La Parte | define el ambito de aplicacion y con-
tiene algunas disposiciones generales entre las
cuales se encuentran reglas de interpretacion de
la Convencién (Art. 1-13). La Parte |l regula la for
macién del contrato (Art. 14-24). La Parte Il esta

dedicada a la ejecuciéon o cumplimiento del con-

12 Adame Goddard, J. (1994). E/ contrato de compraventa internacional. México: McGraw-Hill.

13 Fernandez Rozas, J. C., Arenas Garcia, R., & De Miguel Asensio, P A. (2013). “Derecho de los negocios internacionales “(4ta

ed.). Madrid: /ustel.

14 Oviedo Alban, J. (2011). Estudios sobre la compraventa internacional de mercaderias. Aplicaciones jurisprudenciales. Saar-

brucken: Editorial Academia Espafola.
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trato, incorporando la mayor parte de disposicio-
nes sustantivas referidas a los derechos y obliga-
ciones de las partes del contrato de compraventa
internacional. La Parte 1V, titulada “Disposiciones
Finales’, explica cobmo un Estado puede adherirse
a la Convencién y que tipo de reservas puede im-
poner a su aceptacién.

Otro aspecto de gran envergadura que debe-
mos resaltar sobre este instrumento es sobre su
ambito de aplicacién, que viene establecido en los
arts. 1 al 6, en esta via el articulo 1, detalla que:
“La presente Convencion se aplicara a los contra-
tos de compraventa internacional de mercaderias
entre partes que tengan sus establecimientos en
estados diferentes: a) Cuando esos estados sean
estados contratantes; o b) Cuando las normas
de derecho internacional privado prevean la apli-
caciéon de la ley de un Estado contratante’, este
Gltimo inciso se refiere a la permisibilidad que da
un Estado en caso de no ser contratante de poder
someterse a la ley del Estado que si es contra-
tante,

Para determinar la aplicacién de la Convencion
a la luz de las premisas anteriormente menciona-
das, se le debe entender como directa, sin em-
bargo, también cabe la aplicacion indirecta de la
misma. Esto también es conocido por Galan Ba-
rrera (2004)" como dmbito espacial de aplicacién
en donde determina que, si uno de los Estados
no es contratante o, incluso, ambos no son con-
tratantes, pero en virtud de las normas de De-
recho Internacional Privado que correspondan
se remite a la ley de un Estado contratante se
aplicaré indirectamente la Convencion y en lo que
considero puede tomarse como fuente de Dere-
cho y parte de la Lex Mercatoria que analizaremos
posteriormente.

Ademas, algo novedoso que introduce este

documento es el reconocimiento de la aplicacion

de usos y costumbres. Correctamente, la Conven-
cién ha previsto no dejar por fuera este tema de
gran preeminencia. Para Medina de Lemus (1992)
el espiritu de una convencion que contiene Dere-
cho uniforme es el de traducir las practicas efecti-
vamente en el comercio internacional, como asi lo
realiza el instrumento analizado, pero como texto
necesariamente general trata de materias muy di-
versas y recoge usos que han sido ampliamente
observados en numerosos sectores de actividad
y con referencia a ciertos lugares geograficos y
como se podra observar se han utilizado como
fuente de Derecho.

La Convencidén de Viena prevé no solo la apli-
cacion de los usos efectivamente convenidos en-
tre las partes sino también aquellos que se con-
sideran objetivamente aplicables al contrato. A
los primeros se refiere al articulo 9.1 expresando
que las partes quedan obligadas por cualquier uso
en que hayan convenido y por cualquier préactica
que hayan establecido entre ellas. Para ello basta
mencionarlos expresamente, es el caso de la apli-
cacion de Incoterms, o deducirlos implicitamente
de su comportamiento, interpretando la voluntad
segln las reglas ya examinadas, funcién que le
tocard al 6rgano jurisdiccional o arbitral (Medina
de Lemus, 1992, pg.53)

Por su parte el articulo 9.2 sefala que, salvo
pacto en contrario, se considerara que las partes
han hecho tacitamente aplicable al contrato o a su
formacion un uso del que tenian o debian haber
tenido conocimiento y que, en el comercio inter-
nacional, sea ampliamente conocido y regular-
mente observado por las partes en contratos del
mismo tipo en el trafico mercantil de que se trate.

Es necesario determinar las dos condiciones
para su debida aplicacién, primero, que el uso
sea conocido por las dos partes, lo que excluye a

muchos de ellos, propios de paises occidentales

15 Galan Barrera, D. R. (2004). La convencion de las naciones unidas sobre los contratos de compraventa internacional de mer-

caderias. Estudios Gerenciales, 20 (91), pgs. 49-64.
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ajenos a los de en vias de desarrollo y la segunda
condicién, es que sea observado regularmente
en el tipo de actividad y en el tipo de contrato.
No es necesario que el uso sea universal, pero si
bien deben aplicarse al comercio internacional y
no solo a las transacciones internas, ademas de-
ben ser probados, determinandose la carga de la
prueba por la lex fori, si la determinacién se hace
al margen de un litigio, correspondera a aquel que
los invoca (Medina de Lemus, 1992).

La Convencién es un instrumento idoneo mas
no perfecto, empero su fin Gltimo es bridar un
Derecho aplicable al elemento internacional de la
compraventa de mercaderias, es por esta razéon
que la misma define claramente cuando ha de
entenderse el supuesto de internacionalidad, fue-
ra de esto no sera posible su aplicaciéon. En este
orden de ideas es necesario enfatizar que la Con-
vencién tiene caracter dispositivo, respetando la
autonomia de las partes de tal manera que puede
ser excluida o bien puede tomarse en cuenta la li-
bre aplicacion de los usos mercantiles para modi-
ficar, restringir, ampliar o anular una determinada
relacibn comercial en relacién a este instrumento.

La Convencién a pesar de su afan de crear
Derecho uniforme establece clausulas muy gene-
rales en la determinacién de las obligaciones de
las partes, asi como los mecanismos de oferta y
aceptacién, razén por lo que las partes atienden
siempre a la autonomia de la voluntad, los usos
y costumbres para pactar lo que la convencion
no regula. Los redactores de la misma al pare-
cer estaban conscientes de esta deficiencia por
lo que salvaron estas situaciones dejando esta-
blecido este principio; sin embargo, aln existen
problemas que el Derecho uniforme no resuelve,
he aqui la invocacion de la norma de conflicto y su
relaciéon con la Convencién

Analizada la Convenciéon es necesario pun-

tualizar que su implementacion ha sido de vital
importancia para el desarrollo del comercio inter
nacional sobre todo en la blsqueda de un dere-
cho uniforme. Como bien mencione, alin existen
vacios que pueden superarse, sin embargo, las

reglas generales estan claramente establecidas.

3. Convencién sobre la Prescripcién en ma-
teria de Compraventa Internacional de Mer-
caderias

Otro instrumento de caracter internacional que
se debe tomar en cuenta en los negocios juridicos
de compraventa internacional de mercaderias es
la Convencion de Nueva York sobre la prescripcion
en materia de venta internacional de mercaderias,
y es que, con la intencion de crear un Derecho
Internacional Uniforme en materia de contratos
internacionales, sin que pretenda inmiscuirse con
el régimen nacional del contrato de compraventa
celebrado entre nacionales del mismo Estado, ni
con los tratados comerciales que los paises hu-
bieran celebrado estableciendo reglas especificas
para casos concretos, la Convenciéon de Viena de
1980 contiene un protocolo adicional que aborda
especificamente la tematica de términos de pres-
cripcién (Matute Morales, 2001)%.

La Convencion sobre la Prescripcidn se prepa-
ré y adoptd en 1974 para hacer frente a esas di-
ficultades. Ulteriormente, en 1980 la Convencién
fue enmendada por un Protocolo encaminado a
armonizar su texto con el de la Convencién de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compra-
venta Internacional de Mercaderias, en particular
en lo relativo al @mbito de aplicacion y a las de-
claraciones admisibles. De hecho, la Convencidn
sobre la Prescripcion puede verse, desde un pun-
to de vista funcional, como parte de la Conven-
cioén sobre la Compraventa y, en definitiva, puede

considerarse que representa un paso importante

16 Matute Morales, C. (2001). Marco Juridico de la compraventa internacional de mercancias. Anuario del Instituto de Derecho

Comparado, (24). Recuperado de http://servicio.bc.uc.edu.ve/derecho/revista/
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hacia la normalizacién global del Derecho que rige
la compraventa internacional (Comision de las Na-
ciones Unidas para el Derecho Mercantil Interna-
cional, 1974)".

Tal como declara Navarro Pentén (2009)'8, por
lo que concierne a las cuestiones excluidas del
ambito de aplicacién material de la Convencion
Viena, es preciso apuntar que la prescripcidén no
corresponde especificamente a la venta, por tan-
to, fue objeto de regulacién especifica en el Con-
venio antes citado, quedando también al margen
cuestiones como la capacidad de obrar, los vicios
del consentimiento, la representacion, la cesion
de derechos, la asuncién de deudas o las clau-
sulas penales, por ser éstas instituciones propias
del Derecho de obligaciones en general, y no pri-
vativas del contrato de compraventa internacional
de mercancias.

La Convencién sobre la Prescripcién estable-
ce reglas uniformes sobre el plazo dentro del que
una parte en un contrato de compraventa inter-
nacional de mercancias debe entablar una accién
judicial contra otra parte para hacer valer una
reclamacion dimanante del contrato o relaciona-
da con su incumplimiento, revocaciéon o validez,
esto en definitiva, aporta claridad y previsibilidad
en un aspecto de gran importancia para entablar
una accién judicial y hacer prevalecer los derechos
de quienes asi lo demanden, ademas, aporta se-
guridad juridica entre los contratantes cuando
existen diferencias de términos entre Derechos
nacionales imperativos, habida cuenta que en la
mayoria de los ordenamientos juridicos se fija un
periodo transcurrido el cual no es posible entablar
una demanda, por ende el objetivo que persigue

es evitar que se puedan incoar acciones judiciales

en fechas tan tardias en que las pruebas relati-
vas a una demanda tal vez ya no sean fiables o
se hayan perdido, y a fin de amparar a las partes
ante la incertidumbre que habria si pudieran estar
expuestas a posibles demandas durante mucho
tiempo, esas diferencias pueden crear dificulta-
des a la hora de hacer valer demandas dimanan-
tes de operaciones de compraventa internacional
(CNUDMI, 1974).

Entre algunas disposiciones relevantes de
este instrumentos podemos mencionar: que
es aplicable a los contratos de compraventa de
mercancias celebrados entre partes cuyos esta-
blecimientos se encuentran en distintos Estados,
siempre y cuando ambos Estados sean partes
contratantes o siempre que las reglas del De-
recho internacional privado declaren aplicable la
ley de un Estado Contratante a un contrato de
compraventa de mercancias, asimismo, la Con-
vencion también puede ser aplicable si las partes
han convenido en ello, es decir que su aplicaciéon
puede ser de forma directa, indirecta y atendien-
do a la autonomia conflictual de las partes. En
otro aspecto toral, fija un plazo de prescripcion
de cuatro anos (CNUDMI, 1974, art.8), En ciertas
condiciones, ese plazo puede prorrogarse, como
maximo, hasta diez anos (CNUDMI, 1974, art.10).

Del mismo modo, prevé reglas sobre la extin-
cién y la prérroga del plazo de prescripcidn, el pla-
zo se extingue cuando el demandante entabla un
procedimiento judicial o arbitral o cuando presen-
ta una reclamacién en un proceso en curso. Si el
procedimiento concluye sin que haya recaido una
decisién vinculante sobre el fondo del asunto, se
estimara que el plazo de prescripciéon ha seguido

corriendo durante el procedimiento. No obstante,

17 Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional. (1974). Convencién sobre la Prescripcion en mate-

ria de Compraventa Internacional de Mercaderias. Recuperado de http://www.uncitral.org/uncitral/es/uncitral_texts/sale_goods/

1974Convention_limitation_period.html

18 Navarro Pentén, A. G. (2009). Régimen Juridico de la compraventa internacional de mercaderias en Europa y América latina.

¢Un sistema suficiente? (Tesis Inédita de Doctorado). Universidad de Granada, Espana.
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si el plazo ha expirado durante el procedimiento
0 va a expirar en menos de un ano, se concede
al demandante un ano mas para incoar un nuevo
procedimiento (CNUDMI, 1974, art.17).

No se reconocera ni surtird efecto en proce-
dimiento alguno, ninguna accién que se haya
iniciado tras la expiracién del plazo de prescrip-
cion (CNUDMI, 1974, art.25.1) Tal expiracion sblo
sera tenida en cuenta si es invocada por una de
las partes en el procedimiento; no obstante, los
Estados podran hacer una declaracién por la que
permitan a los tribunales, a iniciativa propia, tener
en cuenta la expiracién del plazo de prescripcion
(CNUDMI, 1974, art.36). De otro modo, la Gnica
excepcidbn que podra hacerse a la regla que impi-
de el reconocimiento o los efectos de un procedi-
miento sera cuando la parte invoque su derecho y
lo oponga a la otra parte como excepcidén o com-
pensacion frente a la demanda de la otra parte.

Es notoriamente importante destacar que la
Convencién es Unicamente aplicable a las opera-
ciones internacionales y su vigencia impide que
los contratos que entran en su dmbito de aplica-
cién se rijan por reglas de derecho internacional
privado, siempre con el &nimo de buscar la unifor-
midad del Derecho en este tipo de negocios juridi-
cos. Los contratos internacionales que no entren
en el &ambito de aplicacion de la Convencidn, asi
como los contratos en los que se haya conveni-
do validamente en la aplicacién de otra ley, no se
veran afectados por la Convencién, al igual que
los contratos de compraventa puramente nacio-
nales los que se regiran por el derecho interno.
Para culminar, nos resta decir que son 23 Esta-
dos que forman parte de esta Convencién y su
adhesidn es libre, y que el hecho de formar parte
de la Convenciéon de Viena de 1980, no obliga a
los Estados a ser parte de este otro instrumento

internacional.

4. Convencion de las Naciones Unidas so-

bre la utilizacién de comunicaciones electréni-
cas en contratos internacionales

Es indudable que, al momento de hablar de
compraventa de mercaderias, uno de los nego-
cios juridicos mas utilizados en el trafico de bienes
tanto nacional e internacional, debemos tomar en
cuenta la voragine que produce el fenémeno de la
globalizacién, y con ella todos los cambios que in-
fluyen directamente en los contratos y sus regu-
laciones. El desarrollo de la tecnologia ha puesto
su marca en el quehacer diario de compradores
y vendedores, sobre todo en aquellos casos que
la distancia lo amerita con el fin de acortarla para
generar mayor seguridad, agilidad y precisién en
los intercambios de bienes comerciales.

El comercio electrénico se encuentra en auge,
sus bondades proporcionan herramientas funda-
mentales para concretar de manera certera inter-
cambios de bienes que atraviesan fronteras; su
regulacion viene dada por los esfuerzos tanto de
Estados como Organismos Internacionales, pero
con mayor énfasis en el plano supranacional en-
caminado en la creacién de un Derecho uniforme.
La apariciéon de este comercio ha obligado a los
juristas a replantearse un sinnimero de cuestio-
nes en torno del comercio tradicional, es decir,
buscar soluciones a problemas tales como la le-
galidad de las transacciones y contrataciones sin
soporte papel, la proteccién de los derechos de
propiedad intelectual, la proteccién de los consu-
midores en cuanto a la publicidad enganosa o no
deseada, el fraude, los contenidos ilegales y uso
abusivo de datos personales, la inseguridad de
las transacciones y medio de pagos electrénicos,
la proliferacion de protocolos de comercio electré-
nico incompatibles, el control de las contratacio-
nes internacionales; esta problematica crea la ne-
cesidad de impulsar, propender a la armonizacion
legislativa tanto nacional e internacional.

Los esfuerzos han sido innumerables, todos

encaminados a satisfacer las necesidades que im-
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peran por las grandes revoluciones tecnolégicas,
empero este trabajo investigativo resaltarad las
bondades que otorga la Convencion de las Nacio-
nes Unidas sobre la utilizacién de comunicaciones
electréonicas en contratos internacionales. Este
instrumento fue preparado por el grupo sobre co-
mercio electrénico, en el cual se trabajé en varios
periodos de sesiones entre 2002 y 2004, vy final-
mente la Comisién de las Naciones Unidas para
el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI) de-
cidid, en su 38° periodo de sesiones, presentar
lo a la asamblea general para su examen, la que
finalmente lo adopté como Convencion (Oviedo
Alban, 2006).

Empero, le antecedieron a la Convencién dos
instrumentos que procuraron la unificacion nor
mativa del comercio electrénico, y fue en la dé-
cada de 1980, cuando existian muy pocas leyes al
respecto. El trabajo de la CNUDMI llevé a la adop-
cion de dos textos, la Ley Modelo de la CNUDMI
sobre Comercio Electrénico y la Ley Modelo de
la CNUDMI sobre las Firmas Electrénicas, la que
en su momento fueron significativamente exito-
sas. Estas leyes modelo son cominmente con-
sideradas como esténdares legislativos globales
en sus respectivos campos, y por supuesto son
instrumentos de Derecho suave (Soft law). Los
principios en los que se basan constituyen pila-
res globales del derecho del comercio electrénico.
Sin embargo, como bien es sabido las leyes mo-
delo tienen limitaciones intrinsecas provenientes
de su naturaleza, dado que carecen de fuerza im-
perativa frente a las legislaciones nacionales, por
ende la conveniencia de analizar la experiencia
adquirida por ambas leyes modelos, asi como de

la incorporacién de disposiciones que atienden a

practicas y tecnologias comerciales recientes, las
normas imperativas que propenden a nacionalizar
los actos de comercio ademas que no siempre
son acordes a las necesidades de los mismo, en-
tre otros factores, derivo en la necesidad de crear
esta Convencién (Castellani, 2015)%°.

Para Oviedo Alban (2006) y Castellani (2015)
con la Convencién se quiere contribuir a reducir
la incertidumbre generada en cuanto a determi-
nar el valor juridico de las comunicaciones elec-
trénicas en los contratos internacionales, al igual
que se senala en la parte preliminar de la Con-
vencion, una de las consideraciones a tener en
cuenta con dicho instrumento, es que la mayor
utilizacibn de comunicaciones electrbnicas, con-
tribuye a mejorar la eficiencia en las actividades
comerciales y ofrece nuevas oportunidades para
acceder a mercados remotos, lo que en Ultimas
contribuye al desarrollo econémico de los paises,
dicho en otras palabras, el objetivo fundamental
es la facilitacion del reconocimiento juridico trans-
fronterizo de las comunicaciones y de las firmas
electroénicas.

Mas especificamente, promueve el comercio
transfronterizo al facilitar el uso de medios elec-
trénicos en relacion con la aplicacién de tratados
concluidos antes de que el uso de las comunica-
ciones electrénicas fuera comun, reforzar los ni-
veles de uniformidad en la promulgacién, actua-
lizar y complementar ciertas disposiciones de las
leyes modelos antes mencionadas y proveer una
legislacién basica moderna y uniforme sobre co-
mercio electrénico a paises que carezcan de legis-
lacién o que la tengan pero incompleta, particu-
larmente busca eliminar los obstaculos juridicos

para las operaciones internacionales derivados

19 Oviedo Albéan, J. (2006). Convencién de las Naciones Unidas sobre la utilizacién de comunicaciones electrénicas en contratos

internacionales. Revista Colombiana de Derecho Internacional, (7), pgs.11-59.

20 Castellani, L. G. (2015). La convencion de las Naciones Unidas sobre la utilizacion de las comunicaciones electrénicas en los

contratos Internacionales: relevancia practica y lecciones aprendidas. Revista de Derecho Privado, (29), pgs. 75-99.
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principalmente de las diferencias entre las reglas
aplicables a los contratos en los diferentes paises.

De este modo, el 23 de noviembre del 2005, la
Asamblea General de las Naciones Unidas adopt6
la Convencién sobre Utilizacion de las Comunica-
ciones Electrénicas en los Contratos Internacio-
nales; tal como lo expresan Feldstein de Carde-
nas y Scotti (2007)?": “estamos convencidas de
que este instrumento juridico internacional esta
llamado a constituirse en un verdadero hito en
el area del comercio electrénico” (pg.73). Dando
continuidad a este trabajo investigativo procurare-
mos realizar un esbozo del contenido mas impor-
tante de esta convencidn, iniciando por su dmbito
de aplicacién.

La Convencién se aplica todas las comunicacio-
nes electrénicas intercambiadas entre partes cu-
yos establecimientos estén situados en Estados
diferentes y cuando al menos una de esas partes
tenga su establecimiento en un Estado Contra-
tante, tal como reza su articulo 1, ademas puede
ser aplicable por eleccién expresa de las partes,
tomando en cuenta su autonomia conflictual, sin
necesidad que los Estados sean parte de la mis-
ma, lo que en particular, reconocemos como un
logro positivo, tomando en cuenta que las partes
pueden tener libertad de elegir el derecho aplica-
ble, principio rector de los negocios internaciona-
les, sumado a esto como bien expresa Fontalvo
Ramos (2006)?%, el texto convencional incorpora,
como principios que regiran las disposiciones de
la misma, la libertad de forma contemplada, la no
discriminacion, la equivalencia funcional y, por Ul-
timo y de gran importancia, el principio de la inal-
terabilidad del Derecho preexistente.

Otro aspecto a destacar es que, se excluyen

del dmbito de aplicacién de la Convencion los
contratos concertados con fines personales, fa-
miliares o domésticos, como los relacionados con
el Derecho de familia y el Derecho que rige las
sucesiones, asi como determinadas operaciones
financieras, titulos negociables y documentos de
titularidad, cabe mencionar que este instrumento
puede aplicarse a compraventas de caracter mer-
cantil como civil.

Objetivamente la Convencién se circunscribe
sblo a las comunicaciones electrbnicas que tienen
que ver con los contratos estableciendo, a su vez,
un criterio de internacionalidad para delimitar su
ambito de aplicacién, tal como lo hemos expresa-
do. En este orden de ideas, primeramente debe
entenderse comunicaciones como toda exposi-
ciébn, declaracién, reclamacién, aviso o solicitud,
incluida una oferta y la aceptacién de ésta que
las partes hayan de hacer o decidan hacer con
relaciéon con la formacién o el cumplimiento del
contrato a como reza el art 4.a, siendo electréni-
ca toda aquella que las partes hagan por medio
de mensajes de datos, y esto a través de infor
macién generada enviada, recibida o archivada
por medios electrénicos o magnéticos, 6pticos o
similares, como pudieran ser, entre otros, el in-
tercambio electrénico de datos, el correo electro-
nico, el telegrama, el télex o el telefax (Fontalvo
Ramos, 2006).

Derivado de estos conceptos podemos enun-
ciar que se aplica a todas las comunicaciones
intercambiadas en relacion con la formaciéon o
el cumplimiento de un contrato mediante el uso
de todos los medios de comunicacibn que no
son escritos u orales, no obstante es menester

sefalar que en su art.3 le confiere a las partes

21 Feldstein de Cérdenas, S., & Scotti, L. (2007). La convencién sobre utilizacién de las comunicaciones electrénicas en los

contratos internacionales: un avance hacia la armonizacion legislativa en materia de contratacion electrénica. Revista cientifica

de UCES, 11 (1), pgs. 59-90.

22 Fontalvo Ramos, R. (2006). La incorporacion de las comunicaciones electrénicas en los contratos de compraventa internacio-

nal de mercaderias. Ars luris Salmanticensis, 4, pgs. 103-121.
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contratantes excluir su aplicacién o modificar sus
condiciones en la medida en que lo permitan las
disposiciones legislativas por lo demas aplicables,
siempre respetando la autonomia conflictual de
las mismas.

Destacamos lo que Castellani (2015) agrega
sobre la definicién de comunicaciéon dada por la
Convencibn:

... tiene como objetivo incluir tanto intercam-
bios contractuales como los precontractuales.
Més ain, la interaccién no tiene que realizarse to-
talmente en forma electrénica, ya que solo algu-
nas partes de ella pueden ser desmaterializadas.
Por ejemplo, un documento comercial electrénico
podria ser producido en el marco de un contrato
de medios mixtos; mas aln, este documento co-
mercial podria incluir una cldusula arbitral referida
a regulaciones diferentes al derecho sustantivo
utilizado en dicho documento (pg.80).

Continuando con el abordaje de la Convencidn,
sobre la cuestidon de compatibilidad entre conven-
ciones que surge del inciso 4 del articulo 17 cuan-
do establece que la Convencidbn no prevalecerd
sobre las normas de ninguna organizacion regio-
nal de integracién econémica con las que pueda
entrar en conflicto y que sean aplicables a partes
cuyos respectivos establecimientos se encuen-
tren en Estados miembros de una organizacién
de esa indole, conforme a una declaracién formu-
lada con arreglo al articulo 21, Feldstein de Carde-
nas y Scotti (2007) argumentan que la participa-
ciéon de organizaciones regionales de integracion
econdmica surge del articulo 17, disponiendo que
toda organizacion regional de integracién econé-
mica que esté constituida por Estados soberanos
Yy que ejerza competencia sobre ciertos asuntos
que se rijan por la Convencién podra igualmente

firmar, ratificar, aceptar o aprobar, o adherirse, por

tanto la organizacién hard como propio el Derecho
derivado de la Convencién y a su vez los Estados
partes contratantes de dicha organizacion, lo que
consideramos oportuno en pro de alcanzar una
uniformidad del Derecho y su aplicacién no solo
por las partes sino por los Estados como garantes
de un orden juridico internacional.

Sinlugar a duda, un aspecto de suma importan-
cia que recoge este instrumento son los criterios
para establecer la equivalencia funcional entre las
comunicaciones electrénicas y los documentos
sobre papel, asi como entre los medios electré-
nicos de autenticacién y las firmas manuscritas,
el articulo 9 reitera las normas basicas contenidas
en los articulos 6, 7 y 8 de la Ley Modelo de la
CNUDMI sobre el Comercio Electrénico, relativos
a los criterios para el reconocimiento de equiva-
lencia funcional entre las comunicaciones electré-
nicas y los documentos sobre papel, incluyendo
el documento original sobre papel, asi como entre
los medios electrénicos de autenticacion vy las fir
mas manuscritas. Sin embargo, a diferencia de la
Ley Modelo, la Convencién no aborda el tema de
la conservacién de los registros, ya que se consi-
derbé que este asunto se relacionaba mas estre-
chamente con el &mbito del derecho probatorio y
requerimientos administrativos que con la forma-
cién y ejecucion de los contratos (Secretaria de la
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional, s.f.)%

Ademés, la Convencion establece el principio
general de que no se negara validez a una comu-
nicacion solamente porque se haya realizado por
medios electrénicos, esto resalta uno de los pila-
res de la materia, como es el principio de equiva-
lencia funcional conforme con el cual corresponde
otorgar un tratamiento igualitario a las comunica-

ciones electrénicas y a las contrataciones inter

23 Secretaria de la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional. (s.f.). La Convencion de Naciones

Unidas sobre el uso de Comunicaciones Electrénicas en Contratos Internacionales: una nota introductoria. Recuperado de

http://www.emercatoria.edu.co/PAGINAS/actualidad/convencionnu.pdf
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nacionales tradicionales, conjuntamente dada la
proliferacién de los sistemas automatizados de
mensajes, la Convencién reconoce la fuerza eje-
cutoria de los contratos celebrados a través de
esos sistemas, inclusive cuando ninguna persona
fisica haya revisado los actos realizados a través
de los sistemas, asi lo manifiestan Feldstein de
Cardenas y Scotti (2007), sin embargo Castellani
(2015) expone una problematica especifica sobre
lo antes mencionado por la autoras, y es que, los
acuerdos arbitrales celebrados en forma electré-
nica son cada vez mas comunes en la practica
empresarial, dada la progresiva desmaterializa-
cion de los documentos comerciales, empero, si
se busca el reconocimiento y la ejecucion de un
laudo arbitral de conformidad con la Convencién
de Nueva York, y el acuerdo de arbitraje se con-
cluy6 electrénicamente, es necesario asegurarse
de que la ley reconoce la equivalencia entre forma
electrénica y en papel.

Para ir concluyendo los tépicos mas impor
tantes que se regulan en la Convencibén, consi-
deramos indispensable el tratamiento de los del
tiempo vy el lugar de envio y de recepcién de las
comunicaciones electrbnicas, ajustando las re-
glas que tradicionalmente regian esos conceptos
juridicos al contexto electrénico e introducien-
do elementos innovadores, tal como lo enuncia
Secretaria de la CNUDMI (s.f.), el envio ocurre
cuando una comunicacion electrénica sale de un
sistema de informacién que esté bajo el control
del iniciador, mientras que la recepcidén ocurre en
el momento en que pueda ser recuperada por el
destinatario. La recepcién se presumirad lograda
cuando la comunicacion electrénica llegue a la
direccion electrénica del destinatario, las comu-
nicaciones electrénicas se presumen enviadas y
recibidas desde el establecimiento de negocio de
las partes.

Ahora bien, toma especial relevancia para los

Estados, quienes podran también plantearse

adoptar las disposiciones de la Convencién a ni-
vel interno. Esa decision promoveria la uniformi-
dad, al ahorrar recursos judiciales y legislativos,
e incrementaria la seguridad juridica respecto de
las operaciones comerciales, en el caso particular
Nicaragua no es miembro de la Convencién de
Viena de 1980 y la Convencién de la cual nos ha
ocupado en este apartado, por lo que plenamente
recomendamos la adopcién de ambos textos que
a nuestro parecer son complementarios para la
compraventa internacional de mercaderias, sien-
do que ambos gozan de un caracter dispositivo.

En definitiva, como mencionamos al inicio de
este apartado, la compraventa internacional de
mercaderias no esta exenta de los grandes cam-
bios introducidos por la tecnologia a razon de la
globalizacion dando pautas a nuevas formas de
comunicacion, la que concretan negociaciones y
contrataciones, por tanto la Convencion de las
Naciones Unidas sobre la utilizacion de comunica-
ciones electronicas en contratos internacionales
constituye un pilar complementario para la Con-
vencién de Viena sobre compraventa internacio-
nal de mercaderias de 1980. Aunque no es punto
de discusién la aplicacion auténoma y paralela
de ambas convenciones con mayor frecuencia
los contratos de compraventa internacional de
mercaderias son celebrados por medios electr6-
nicos. Ambas se basan en principios flexibles por
lo que las convierten en instrumentos coheren-
tes y adaptables a una sociedad en la que sus
relaciones son cada vez mas dependientes de las
nuevas tecnologias, evitando, de este modo, cual-
quier enmienda a sus disposiciones.

Hasta este momento hemos abordado, a
nuestro parecer, tres de las convenciones mas
relevantes en la aplicacién del negocio juridico de
la compraventa internacional de mercaderias, las
cuales se erigen como dispositivas a favor de la
eleccién de las partes para la aplicacion en sus

contratos, no obstante, al igual que muchos otros

Revista Lex Mercatoria. VVol. 10, 2019. Articulo 2. Pagina 26



LOS PRINCIPIOS UNIDROIT 2016 COMO DERECHO APLICABLE AL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS

Eduardo Calderén Marenco y Déborah Castro Marcenaro

instrumentos, ellos han plasmado en sus articula-
dos usos y costumbres que se han sido utilizado
por la sociedad de comerciantes en el plano inter
nacional configurdndose como instrumentos de
Derecho suave (Soft law), e inclusive hasta el dia
de hoy los comerciantes aplican en sus contratos
usos y costumbres que no necesariamente estén
recogidos en este tipo de instrumentos por lo que
es de vital importancia su estudio dentro del mar-
co de la regulacion de la compraventa internacio-

nal de mercaderias.

5. Lex Mercatoria y Derecho suave (Soft
law). Derechos aplicables a la compraventa in-
ternacional de mercaderias

Hablar de Lex Mercatoria es evocar el desa-
rrollo y evolucién del Derecho en manos de los
comerciantes desde el siglo Xll, para construir un
concepto de esta, Clerc (2013)% nos ilustra que la
Lex Mercatoria, o bien, lus Mercatorum, origina-
riamente era un término designado para identifi-
car a un conglomerado de normas juridicas que
regulaba la actividad comercial durante la primera
Edad Media y, usualmente, fijadas por los mismos
comerciantes y artesanos y sin que interviniera
alli alguna autoridad, edicto o apelacién a norma
superior, lo cual, transformaba a esta Lex Merca-
toria, en un derecho claramente consuetudinario.
Su aplicacién cayd en desuso, claro esta, hacia los
inicios de las grandes codificaciones juridicas que
tuvieron lugar, la primera de ellas, durante la lla-
mada Alta Edad Media vy, luego, la segunda, hacia
el final del siglo XVIII, perdié fortaleza, mas no
desaparecib.

El fendmeno de la globalizacion y su influencia

en el comercio internacional, la falta de produc-
cibn normativa por parte del Estado especifica-
mente en la materia comercial, el creciente tra-
fico del comercio, la proliferacién de organismos
internacionales, el desarrollo y la aplicacién de la
autonomia de la voluntad de los contratantes, son
factores torales que han permitido el resurgimien-
to con mayor fortaleza de este ordenamiento ju-
ridico que posee ciertos elementos comunes con
el Derecho de los comerciantes en aquel periodo;
sumado a esto el nuevo Derecho de comercio
internacional, donde la Lex Mercatoria desplie-
ga sus efectos, ha surgido en la practica de los
comerciantes pertenecientes a distintos Estados
con diferentes sistemas politicos, econdémicos vy
sociales, asi como con distintos niveles de desa-
rrollo (Espinoza Quintero, 2009)%5.

Tobar Torres (2012)?° la denomina como una
nueva Lex Mercatoria al conjunto de reglas de
comportamientos y clausulas de interpretacion
uniformes vy tipicas que se generan de manera
constante y reiterada en el comercio internacio-
nal y que son asumidas por los particulares en
virtud de la existencia de una conviccion de carac-
ter vinculante que es calificada como usos y cos-
tumbres del comercio internacional -o bien, que
delimita su contenido-. Fernandez Rozas (2000),
es mas preciso al conceder sin duda alguna a Lex
Mercatoria, la categoria de ordenamiento juridi-
co creado a manos de la “sociedad internacional
de los comerciantes’, en buena medida auténo-
ma respecto de los Estados; y el hecho de que,
pese a las diferencias entre los sistemas politicos
y econémicos, evidencia que existe un Derecho

autébnomo del comercio, nacido de las propias

24 Clerc, C. (2013). E/ Derecho Internacional Privado y los procesos globalizadores. Prologomenos, 16 (32), pgs. 15-30.

25 Espinoza Quintero, L. (2009). Principio de Autonomia de la Voluntad e instrumentos de caracter internacional en el sistema

Juridico colombiano. Civilizar ciencias sociales y humanas, 9 (16), pgs. 15-40.

26 Tobar Torres, J. A. (2012). La nueva Lex Mercatoria o de cuando la realidad supera la ficcion. Ataques y defensas de la nueva

Lex Mercatoria en el comercio internacional. Pensamiento Juridico, (34), pgs. 239-274.
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exigencias de éste, y que se ha desarrollado con
independencia de estos sistemas juridicos nacio-
nales.

Por otro lado, Berman y Dasser, citados por
Giménez Corte (2002)?, consideran que la nue-
va Lex Mercatoria es Derecho de raiz consuetu-
dinaria, como lo era la antigua, dado que esta
formada por usos que constituyen un Derecho
espontaneo, uniforme, y en cierta manera univer
sal; que son usos propios de los comerciantes, y
que tratan de superar las dificultades propias del
conflicto de leyes cuando se trata de determinar
el Derecho nacional que regird una determinada
relacion juridica. Sin duda alguna, son normas que
carecen de la fuerza de la ley; sin embargo, es-
tédn vigentes. Dentro de esta misma discusion se
encuadra la duda que si iconstituyen costumbre
juridica? efectivamente la respuesta debe ser po-
sitiva y contundente, més aln en el espacio del
Derecho comercial; inclusive normas tanto de De-
recho suave (Soft law) y Derecho duro (Hard law)
se han creado a partir de los usos y costumbres
internacionales.

Es entonces que podemos afirmar, con pro-
piedad, que la Lex Mercatoria se configura como
un Derecho espontdneo, un nuevo ordenamien-
to autdbnomo creado por los propios comercian-
tes, con el propésito fundamental de evitar en
sus transacciones internacionales a la aplicacion,
siempre conflictiva, de las legislaciones locales de
sus respectivos paises, liberdndose de la rigidez y
de la falta de sensibilidad para el trafico mercantil
internacional de estas (ltimas. A partir de estas
reflexiones podemos manifestar que son dos las
notas que permiten caracterizarla, su “anaciona-
lidad”, es decir, no emana de un sistema juridico

propio de un Estado soberano y, en segundo tér

mino, la fuerza obligatoria que le otorga la comu-
nidad comercial internacional, aunque en ciertas
ocasiones esta fuerza vinculante se contrasta con
las normas de Derecho sustantivo de los Estados.

Pereznieto Castro (1999)?® nos proporciona
otra aproximacion al contenido de Lex Mercatoria,
compuesto por una amplia serie de reglas emiti-
das por organismos privados a nivel internacional
o por 6rganos intergubernamentales a ese mis-
mo nivel, pero cuya caracteristica principal es que
se trata de reglas que no tienen ningln origen y
una obligatoriedad en su aplicacién por parte de
los Estados.

La referencia méas precisa, consideramos que,
viene dada por Giménez Corte (2002); primera-
mente determina a los usos, luego a los contratos
internacionales; las condiciones generales de con-
tratacion y los standards forms; las reglas de las
asociaciones profesionales y las guide lines; los
principios generales del comercio internacional, y
los restatements of law; los cédigos de conducta,
las convenciones internacionales alin no vigentes
y ratificadas por los Estados, las leyes modelos;
y los laudos arbitrales. Sobre este Gltimo punto
queremos resaltar que la practica y jurispruden-
cia arbitral ha permitido la instauracion de este
ordenamiento juridico, de esto se encauza la vital
importancia para la subsistencia y reconocimiento
de la Lex Mercatoria.

Pasando a otro punto de andlisis, a pesar de
su demostrado caracter autbnomo, la institucion
juridica que venimos tratando no deja de ser ob-
jeto de critica, por ejemplo, algunos doctrinarios
enuncian que es un sistema que obedece a los
intereses y necesidades especificas de un grupo
social lo que le resta legitimidad dentro del De-

recho internacional, puesto que sus promotores

27 Giménez Corte, C. (2002). Lex Mercatoria, garantias independientes y coaccion extra estatal. Revista de Derecho Internacio-

nal y Mercosur, (3), pgs. 343-361.

28 Pereznieto Castro, L. (1999). Derecho Internacional Privado (7ma ed.). México: Oxfrod.
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son un grupo social poderoso. Se sehala igual-
mente que la Lex Mercatoria no es autbnoma al
condicionar su desarrollo a la aceptacidn que de
ella tengan los Derechos estatales, sobre esto
cabe reflexionar que su aceptacién viene dada por
la autorregulacion que confiere la autonomia de la
voluntad en su caracter conflictual. No obstante,
lo 4nico que puede atribuirse a esta afirmacion es
que en el plano contencioso nacional los jueces
podran limitar la aplicacién de un Derecho deriva-
do de la Lex Mercatoria consagrado en el contra-
to, cuando asi lo considere el judicial. Es por esto
que ha tomado mayor auge la practica arbitral que
plenamente reconoce este nuevo ordenamiento
juridico (Rodriguez Fernandez, 2012)?°. Esas criti-
cas provienen, en buena medida, de quienes aln
consideran la vieja concepcidn de que sblo el Es-
tado esté facultado para producir normas.

La Lex Mercatoria tiene una importancia nor-
mativa que no depende de un Derecho local y tie-
ne una especial importancia para el comercio y la
contratacion internacional, ya que las partes no se
someten a ninguna jurisdiccién nacional ni a un
Derecho sustantivo nacional. Por consiguiente, se
erige como un orden juridico propio, aunque sea
incompleto, y en alguna medida esté subordinado
a los 6rdenes juridicos nacionales en su aplicacion
y eficacia al momento de exigir su cumplimiento;
dependencia que no afecta a su autonomia.

En la esfera del comercio y la contratacién in-
ternacional este ordenamiento juridico puede ser
traducido y sistematizado mediante instrumentos
de naturalezas flexibles y carentes de efectos vin-
culantes, que ocupan como fuente para su crea-
cion a la Lex Mercatoria, y es aqui donde encon-
tramos esa intrinseca vinculacion entre Derecho

suave (Soft Law) y Lex Mercatoria. Esta vincula-

cion ha sido objeto de diversos estudios, siendo
que en muchas ocasiones ambos términos se
han ocupado indistintamente, considerandose
como sinénimos uno del otro, lo que no es correc-
to. Es por esto que, en cumplimiento a nuestros
objetivos planteados edificaremos un entramado
doctrinario y analitico que nos permita descubrir
la diferencia de ambos términos, pero a la vez sus
elementos integradores que consienten su per-
fecta unién y adecuacién en el comercio y la con-
tratacion internacional.

En primer orden, a pesar que la Lex Mercatoria
y el Derecho suave (Soft law) tengan caracteristi-
cas muy similares, ambos no son equivalentes.
Desde su conceptualizacidon encontramos las pri-
meras diferencias. Asi, la Lex Mercatoria es un
ordenamiento juridico autébnomo creado por los
comerciantes, el cual se fundamenta en tres pila-
res: las practicas del dia a dia de la comunidad in-
ternacional del comercio (comerciante), los usos
codificados 0 no en convenciones internacionales
y los principios generales del Derecho; pero sobre
todo se caracteriza por ser espontaneo, llevando
en sus raices la voluntad de las partes; ademas
su creacion data desde siglo Xll, mucho antes de
que se hablard de Derecho suave (Soft law). Este
Gltimo se traduce en normativas emanadas por
actores no estatales (como organizaciones inter-
nacionales, agrupaciones gremiales, etc.), de for-
ma tal que su caracter no es vinculante, pero si
revestido de efectos juridicos. Estos instrumen-
tos contienen diversas exposiciones tematicas en
relaciéon al tipo de Derecho aplicable (mercantil,
medio ambiente, propiedad intelectual, derechos
humanos, etc.), en cambio la Lex Mercatoria es
utilizada Unicamente por la “sociedad de comer-

ciantes”

29 Rodriguez Ferndndez, M. (2012). Reconocimiento de la Lex Mercatoria como normativa propia y apropiada para el comercio

internacional. Revista e-Mercatoria, 1l (2), pgs. 45-84.

30 Gonzélez Rivera, T. V., & Castrillén y Luna, V. M. (2015). “La codificacién del derecho mercantil internacional” México: Porrda.
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Consideramos que el concepto brindado por
Gonzéalez Rivera & Castrillon y Luna (2015)* es
el mas preciso, ellos conciben al Soft Law como
instrumentos, ciertamente escritos, que si bien
derivan de una practica deben plasmarse en do-
cumentos con categoria internacional, los cuales
denotan lo no obligatorio (elementos que enun-
cian la mayoria de doctrinarios). Ademas, dejan
en evidencia que se trata de normas aspiraciona-
les impulsadas sobre manera por los organismos
internacionales, vistos como nuevos sujetos del
entorno mundial.

Ambos han encontrado su desarrollo en el
ambito internacional, por parte de la Lex Merca-
toria especificamente en el comercio, dado que
ambos procuran llenar los vacios juridicos de la
norma nacional en este tipo de relaciones (inter-
nacionales); y es por esto que, tanto los creado-
res y usuarios de estos Derechos, se alejan de
la aplicacion de normas locales con el animo de
no nacionalizar sus negocios juridicos, lo que ha
permitido un fuerte desarrollo en la construccion
de un nuevo Derecho para los comerciantes. Por
lo que podemos afirmar que, hoy en dia, jerarqui-
camente la Lex Mercatoria ocupa un grado supe-
rior al sistema normativo estatal cuando se trata
de operaciones que ocupan al Derecho mercantil
internacional. Circunstancia favorecida por el am-
plio espacio destinado al ejercicio de la autonomia
de la voluntad, como elemento esencial para con-
figurar las relaciones entre comerciante mediante
la contratacién internacional (Rapallini, 2011)3".

Bajo esta realidad entendemos, entonces, que
la Lex Mercatoria se despliega por el denominado
Derecho suave (Soft law), es decir, los instrumen-

tos de este Gltimo, son resortes que propenden

a la sistematizacion cientifica y fundada difusion
de la Lex Mercatoria, accibn que vincula de ma-
nera directa a los organismos internacionales que
traducen los usos y costumbres en instrumentos
no vinculantes, un ejemplo de ellos son los deno-
minados Incoterms. La relacidn intrinseca entre
ambas figuras surge en el comercio internacional,
dado que la normatividad mercantil como objeto
de la ciencia juridica, se ha ocupado desde sus
inicios, en desarrollar una estructura que permita
regular de forma independiente el caracter juridi-
co y socioecondémico de las relaciones entre parti-
culares (Jaramillo Vernaza, 2010)%.

En consonancia con lo manifestado en el pa-
rrafo que antecede, en el Derecho mercantil con-
temporaneo las fuentes principales seran casi
siempre, el desarrollo de las costumbres median-
te las cuales se instrumentalizan las actividades
mercantiles; la autonomia de la voluntad privada
expresada en las formas contractuales mas uti-
lizadas en el dmbito comercial, y la asimilacién
por parte de organizaciones internacionales de
comerciantes y de sus tribunales arbitrales, de
reglas y principios aceptados por sus miembros.

Sobre estos razonamientos no podemos des-
conocer la importante faceta normadora del De-
recho suave (Soft law), que constituyen la dimen-
sibn contemporanea de la Lex Mercatoria, sin
embargo esta Gltima también ha sido acogida en
los sistemas estatales a través de textos interna-
cionales que institucionalizan su desarrollo, y sir
ve, ademas, para fijar sus contenidos y propiciar
una mayor aplicacién prospectiva por la propia so-
ciedad de comerciantes, como ha ocurrido con la
Convencién de Viena de 1980 sobre compraventa

internacional de mercancias, cuando ya esta de-

31 Rapallini, L. E. (2011). Evolucion del “lus Mercatorum” como fuente del derecho internacional privado del comercio. Anales,

(41), pgs. 108-116.

32 Jaramillo Vernaza, M. (2010). El Derecho Mercantil en el contexto transnacional: su relacién con el procedimiento de inclu-

sién. Revista Analisis Internacional, (1), pgs. 154-170.
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bidamente ratificada por los Estados (Fernandez
Rozas, 2000)*. Vale la pena aclarar que no siem-
pre los instrumentos de Derecho suave (Soft law),
se sustentan por la Lex Mercatoria, con todo, en
materia de Derecho comercial internacional esta
es fuente de este tipo instrumentos con mayor
frecuencia.

Teniendo presente que la Lex Mercatoria es
una realidad integradora de Derecho suave (Soft
law), y ambas del comercio internacional, por lo
que la importancia de este Gltimo deviene segln
Pereznieto Castro (2012)** en su acomodamiento
a diversas situaciones de caracter internacional,
entre ellas el comercio, reduciendo la contradic-
cion entre sistemas, en la medida que propenden
a una uniformidad; de tal modo que esta disciplina
representa el motor del cambio y modernizacién
del Derecho mercantil internacional, contempora-
neo, pero que lo hace, a partir de categorias dis-
tintas a las que tradicionalmente se conocen en el
Derecho interno. En este mismo sentido, afirma
All (2013)%® que el Derecho suave (Soft law) es la
puerta hacia una concepcidon mas abierta, flexible,
y plural del Derecho internacional, acorde con los
tiempos de mayor globalizacién mundial, cuya di-
namica se expande en un espacio transnacional
y que a pesar de los paradigmas del positivismo
estatalista, el progresivo ensanche del concepto
de arbitralidad, en tanto las partes pueden utili-
zar normas elaboradas por organismos privados

desprovistas de caracter vinculante, le confiere

un caracter dominante en este ambito.

Claramente, las fuentes del Derecho comer-
cial que regulan las transacciones internacionales
se han ampliado abarcando a la Lex Mercatoriay,
como ya hemos visto, a una variedad de formas
de Derecho suave (Soft law), como leyes mode-
lo, gufas legislativas, reglas y términos comercia-
les uniformes, por ende es preciso enunciar que
la Lex Mercatoria en muchas ocasiones opera
como Derecho suave (Soft law), dos realidades
integradas, una comprensiva de la otra, o inde-
pendientes, compartiendo o no determinadas
caracteristicas. Este escenario revela una accion
manifestadora que procura la unificaciébn de un
Derecho del comercio internacional que deman-
da un aspecto dindmico y contribuye a dar a sus
normas una contextura flexible, configurando un
universo juridico particularmente fluido, sin tener
el &nimo de afectar el Derecho interno nacional
y menos su soberania (Sierralta Rios, 2001)3%, tal
como acontece con la regulacién internacional de
la compraventa de mercaderias.

La creciente e inevitable interrelacion econé-
mica de los paises; la configuracién de merca-
dos comunes multinacionales; la proliferaciéon de
los tratados de libre comercio, para Diaz Bravo
(2007)* son, entre otras, las razones que explican
y aun justifican la caudalosa corriente unificadora
internacional del Derecho mercantil o comercial
en todas sus expresiones, a tal punto que en el

mundo moderno ya no es posible referirse a un

33 Fernéndez Rozas, J. C. (2000). £/ derecho del comercio internacional en el contorno de la globalizacion. Revista del Colegio

de Notarios del Estado de México, (5), pgs. 161-230.

34 Pereznieto Castro, L. (2012). La revolucién del Derecho Internacional Privado en el mundo de hoy. Anuario Hispano-Lu-

so-Americano de Derecho Internacional (21), pgs. 401-419.

35 All, P M. (2013). Algunos interrogantes sobre la fuerza y la debilidad de la codificacién privada internacional. En D. Fernandez

Arroyo, Derecho Internacional Privado y Derecho de la Integracién (pgs. 169-204). Asuncién: CEDEP

36 Sierralta Rios, A. (2001). Palabras linares del derecho internacional del comercio. Revista Juridica, 4, pgs.37-66.

37 Diaz Bravo, A. (2007). Derecho Mercantil (2da ed.). México: lure Editores.
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Derecho mercantil puramente nacional o domés-
tico.

Para concluir este apartado, nuevamente po-
nemos de manifiesto que hemos demostrado la
exclusiva relacion que guarda la Lex Mercatoria y
el Derecho suave (Soft law); ambas realidades de
vital importancia para el comercio internacional,
puesto que la transformacion del Estado, por in-
flujo de los procesos de integraciébn econdémica,
han modificado las formas de crear el Derecho,
por tanto estos dos ordenamiento juridicos permi-
ten entrelazar nuevos mecanismo de produccion
normativa que atienden los diferentes contextos
juridicos, especialmente, los negocios comercia-
les internacionales. De manera concreta, exterio-
rizamos que el fenédmeno de la globalizacién ha
generado el desarrollo del Soft law y su intima
relacion con la Lex Mercatoria, al igual que su re-
cepcion por los organismos internacionales, por
la importante accién que en este ambito ejerce, y
ademas su armonizacién reduce en gran medida
las contradicciones existentes entre los distintos
sistemas juridicos nacionales (Fernandez Rozas,
2010)%.

Por otra parte, para la contratacion interna-
cional (accién tipica de los comerciantes que ad-
quieren derechos y obligaciones en el ambito del
comercio internacional), tanto la Lex Mercatoria
como el Derecho suave (Soft /aw) brindan una
amplia gama de Derechos plasmados en instru-
mentos no vinculante que pueden ser aplicados
por los contratantes, tales como la Convencion de
Viena de 1980 sobre compraventa internacional
de mercaderias, la Convenciéon sobre la Prescrip-
cion en materia de Compraventa Internacional
de Mercaderias y Convencidon de las Naciones

Unidas sobre la utilizacibn de comunicaciones

electrénicas en contratos internacionales, cuan-
do estas no han sido ratificada por los Estados,
por tanto solo se incorporan a los contratos in-
ternacionales mediante la autonomia conflictual
de las partes. Ambos métodos son de produccion
normativa y cada vez mas complementarios (Pe-
reznieto Castro & Silva Silva, 1995)%, por ende,
los operadores del comercio se alejaran cada vez
mas de los Derechos nacionales y solos recurriran
a ellos cuando tengan que hacer ejecutivo un de-
recho mediante los 6rganos coactivos del Estado.
Esto se manifiesta a través de la consagracion del
principio de la autonomia de la voluntad, por el
cual este tipo de instrumentos adquieren un ca-
racter vinculante, razonamiento del que nos ocu-
paremos a continuacion.

Dentro del espectro de instrumentos de Dere-
cho suave existen, un sin nmero de ellos, no obs-
tante, para nuestra investigacién hemos escogido
a los PRINCIPIOS UNIDROIT como instrumentos
nacidos de ambas vertientes, con los que expon-
dremos de manera mas puntual su indudable uti-
lidad como instrumentos de Soft law tanto para el
comercio como para la contratacion internacional,

y la recepcion en los Derechos nacionales.

II.- Principios unidroit sobre los con-
tratos comerciales internacionales.

Lo anteriormente expuesto nos da cabida para
resaltar el papel fundamental que ha tenido la
globalizacién en el desarrollo socio — econémico
mundial, lo cual ha tenido una repercusiéon en
el apresurado crecimiento del comercio interna-
cional, lo que trajo como consecuencia la insufi-
ciencia normativa de los ordenamientos juridicos

nacionales para la regulacién de contrataciones

38 Fernandez Rozas, J. C. (2010). Autorregulacién y Unificacién del Derecho de los Negocios Internacionales. En J. V. Gonzalez

Garcia, Derecho de la regulacion econémica (Vol. VIII, pgs. 83-138). Madrid: lustel.

39 Pereznieto Castro, L., & Silva Silva, J. A. (1995). “Derecho Internacional Privado. Parte Especial’’ México: Oxford.
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transnacionales y los conflictos que pudiesen ser
derivados de esta modalidad contractual, en con-
secuencia en el Derecho Internacional nace el de-
nominado Soft Law (Derecho Suave), el cual tiene
como objetivo la unificacién de diversas normas
nacionales permitiendo un funcionamiento eficaz
de las actividades econdémicas transnacionales y
los conflictos que de estas pudiesen suscitarse.

A la par de estos cambios y en la blsqueda
de una unificacién normativa surge la UNIDROIT,
logrando su fundacién en el ano 1926, y siendo
reconocido como un érgano adscrito la que se de-
nominaba Sociedad de Naciones conocida hoy en
dia como Organizacion de las Naciones Unidas en
sus siglas ONU, tuvo como finalidad la armoniza-
cibn normativa en el comercio internacional, lue-
go de la primera guerra mundial, es por esto que
en el ano 1940 fue creado el estatuto UNIDROIT.
(Guarin Ferrer, 2015)%°

La UNIDROIT es originada mediante una pro-
puesta elaborada por Vittorio Scialoja, quien fue
senador durante el gobierno fascista de ltalia,
dicha propuesta fue entregada el dia 26 de sep-
tiembre del ano 1924 a la Asamblea General de la
Sociedad de Naciones. En esta se fundamenta-
ba la idea de crear una entidad que tuviese como
propodsito el estudio de diversas problematicas
del Derecho Privado, en vistas de crear una co-
laboracién entre diversos Estados a fin de lograr
una armonizacion y coordinacién entre sus legis-
laciones, logrando el establecimiento de normas
de Derecho Privado Uniforme que facilitaran la re-

solucién de conflictos internacionales. (Labariega

Villanueva, 1998)*

La funcionalidad de la UNIDROIT ha sido des-
tacada desde sus inicios por diversos autores,
quienes senalan que esta institucion es de vital
importancia para el desarrollo del Derecho Inter
nacional por su caracter transnacional y su cons-
tante blsqueda de la unificacion del Derecho, en
este sentido tenemos que destacar lo establecido
por Castro Cervantes (2009)*? quien en esta linea
de pensamiento establece lo siguiente:

Vale resaltar que la UNIDROIT ha sido desde
su comienzo una herramienta esencial para la uni-
ficacion del derecho privado. La globalizacién ha
llevado a abrir nuevos escenarios en las relaciones
juridicas, sobre todo en el &mbito internacional,
impulsando de esta forma a una armonizacion ju-
ridica de caracter universal destinada a dirimir las
relaciones contractuales entre las personas natu-
rales y juridicas de distintos paises; de ahi la im-
portancia que reviste la labor de este organismo
internacional (pg. 72).

Asi mismo basandonos en los articulos 1y 2
del Estatuto Organico del UNIDROIT*3, podemos
sefalar que este es un organismo independien-
te e intergubernamental cuyo objetivo principal
es realizar el estudio de diversas legislaciones en
blsqueda de realizar la armonizacién y coordina-
cion de las mismas para lograr la efectiva creacion
de un derecho privado uniforme, que permita la
solucién de diversas controversias en el ambito
de las relaciones de derecho privado internacio-
nal.

Esta entidad estard compuesta por seis 6rga-

40 Guarin Ferrer, J. (2015). Principios UNIDROIT. Ratio luris, 3 (1), pgs. 108-137

41 Labariega Villanueva, P A. (1998). E/ Unidroit: Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho privado. Revista de De-

recho Privado, (27), pgs.115 - 128

42 Castro Cervantes R. (2009) La unificacién del derecho privado frente a la globalizacion. Justicia Juris, 6 (12), pgs. 70 — 78.

43 Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho Privado. (1993). Estatuto Organico con la incorporacién de la enmienda

al articulo 6, parrafo 1, entrada en vigor el 26 de marzo de 1993. Recuperado de: https://www.unidroit.org/spanish/presentation/

estatuto.pdf
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nos como son: la Asamblea General, el Presiden-
te, el Consejo Directivo, el Comité Permanente,
el Tribunal Administrativo y la Secretaria., esto de
conformidad con el articulo 4 del Estatuto Orga-
nico, en la misma linea en los articulos 5y 6 nos
establece que las entidades mencionas anterior-
mente estaran conformadas por los miembros de
los Estados que hayan sido adscritos a la insti-
tucion. Actualmente la UNIDROIT cuenta con 63
Estados adscritos, teniendo en cuenta que Nica-
ragua es un Estado parte en esta institucion des-
de el ano 1940.

Tomando en cuenta la relevancia que tiene la
UNIDROIT como instituciéon contribuyente al de-
sarrollo del Derecho Comercial procederemos a
analizar lo respectivo a los Principios UNIDROIT
sobre los contratos Comerciales Internacionales,
abordando los aspectos atinentes a esta figura
juridica iniciando con sus aspectos generales, pa-
sando por su concepto y naturaleza juridica, es-
tructura, hasta llegar a su aplicacién en la compra-

venta internacional de mercaderias.

1. Aspectos generales

Dada la gran envergadura que poseen los Prin-
cipios UNIDROIT nos vemos ante la necesidad de
dedicar un apartado a los aspectos generales que
les componen, por tanto, abordaremos su ori-
gen, tomando como referente los diversos datos
histéricos que se dieron en virtud de esta figura
juridica de caracter internacional. Asi pues, en pri-
mer lugar, tenemos que sefalar que los principios
UNIDROIT fueron creados en el ano 1994 por el
Instituto para la Unificacion del Derecho Privado,
el cual es una institucion denominada como in-
tergubernamental es decir que el mismo se en-
cuentra ajeno a cualquier Estado y cuya sede se
encuentra ubicada en la ciudad de Roma (Guarin
Ferrer, 2015).

Los principios UNIDROIT son reconocidos in-
ternacionalmente y es por este motivo que se
vuelven de vital importancia cuando se trata de
tematicas competentes a contratacién internacio-
nal ya que estos son comidnmente utilizados para
darle solucién a controversias entre diferentes Es-
tados en lo referido a contrataciones mercantiles.

En tal sentido podemos retomar lo senalado
por Moreno Rodriguez (2012)* quien dispone
que los principios UNIDROIT fueron creados bajo
el modelo de los denominados American Resta-
tements of the Law of Contracts o también co-
nocidos como “Restatements’, este modelo fue
adoptado gracias a la colaboracién fundamental
del norteamericano Allan Farnsworth quien fue
uno de los académicos mas notables que colabo-
r6 en el proceso de elaboracién de los principios,
este fue el que propuso la adopcién de un instru-
mento distinto a las tradicionales “convenciones’,
dando de esta manera a la adopcién del modelo.
Por lo antes mencionado fue adoptado el término
“principios” en lugar de la palabra “Restatement’,
o “Reformulacion” segdn su traduccion al espa-
nol, esto con la finalidad de tener una connota-
cion de caracter se adoptd el término “Principios’,
pretendiendo con ello connotar el caracter no es-
tatal del instrumento.

Asi mismo cabe destacar que poseen un ca-
racter universal, dindmico y neutral que esta inspi-
rado a partir del intento de construccién de estos
basados en los modelos del Civil Law y Common
Law, y su ordenacibén interna aplicando los usos
y costumbres, usos y practicas de comercio in-
ternacional, lo cual ha significado que mediante
estos se ha creado un nuevo modelo de regula-
cién en la economia global en el cual convergen
las instituciones tradicionales del Derecho general
de los contratos, teniendo en cuenta que los prin-

cipios UNIDROIT estan pensados y son aplicados

44 Moreno Rodriguez, J. S. (2012). Los principios de la HAYA y el Derecho no estatal en el arbitraje comercial internacional.

Revista Juridica. 2 (29), pgs. 30 - 62.
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preferentemente a los contratos realizados en el
ambito transnacional y vinculado a operaciones o
instituciones tipicamente mercantiles . Sin em-
bargo, a pesar de lo antes mencionado el legis-
lador ha empleado un lenguaje juridico menos
especializado y mas acorde con el trafico comer-
cial, esto a fin de que los principios puedan ser
facilmente comprendidos y por tanto aplicados
con mayor claridad en el ambito comercial (Flores
Dona, 2009)%.

Los Principios UNIDROIT cuentan actual-
mente con cuatro ediciones (2016, 2010, 2004 y
1994), las cuales en su mayoria han sido traduci-
das a los cinco idiomas oficiales de la UNIDROIT
(inglés, aleman, francés, italiano y espanol), ade-
mas la edicion 2010 se encuentra traducida en 16
idiomas no oficiales de la institucién, en este sen-
tido debemos senalar que la edicion 2016 Gnica-
mente se encuentra en tres de los cinco idiomas
oficiales siendo estos: inglés, francés e italiano.
Si bien es cierto los Principios cuentan con cua-
tro ediciones debemos entender que la edicidn
actual no enmienda a la anterior, sino que estas
se complementan entre si y en cada una de ellas
se realiza una ampliacién de contenido, con el fin
de incluir aspectos no regulados en la edicién an-
terior, manteniendo siempre la forma estructural
que poseen los principios desde su primera edi-
cion (Romero Gil Delgado, 2014)%.

De tal modo que por las caracteristicas que
conforman la creacién de los principios UNIDROIT
logramos inferir que estos tienen como propdsito

o finalidad ofrecer en la comunidad internacional

un instrumento en el cual se contienen reglas ge-
nerales que puedan ser utilizadas por las partes
en sus contratos o emplearlos en caso de que es-
tos no logren definir una norma aplicable al con-
trato en cuestion. (Galindo Granado 2006)%’.

En conclusién, los Principios UNIDROIT se han
convertido en un elemento clave para el desarro-
llo del comercio internacional y sin reconocidos
por diversos autores por su caracter internacional
y supranacional permitiendo la efectividad de los
en el ambito internacional para lograr una efica-
cia juridica en los negocios internacionales y los
conflictos que de estos se susciten. Habiendo en-
tendido los aspectos generales que atanen a esta
tematica es menester proceder con el desarrollo
de esta investigacién de manera que logremos
establecer la concepcion que se brinda en la doc-
trina y su naturaleza juridica a fin de comprender
con mayor amplitud esta figura juridica y su cabi-

da en el Derecho supranacional.

2. Concepto y Naturaleza Juridica

Con referencia al concepto de los Principios
UNIDROIT, tenemos que recalcar que en princi-
pio no se brinda uno como tal, sin embargo, di-
versos autores brindan nociones de lo que podria
ser concebido como una conceptualizacidn de los
principios, tal como nos senala Romero Gil Delga-
do (2014) el cual hace referencia a esta tematica
de la siguiente manera:

Los Principios Unidroit sobre los Contratos Co-
merciales Internacionales son un conjunto de re-

glas articuladas, y comentadas por los redactores,

45 Flores Dona, M. (2009). Los principios UNIDROIT como Derecho universal de la contratacién internacional. Congreso Inter-

nacional: Contrataciéon y arbitraje mercantil internacional realizado en la Universidad Complutense de Madrid. Espana.

46 Romero Gil- Delgado, M.C. (2014), Avances en la aplicacion de los principios Unidrot sobre los contratos comerciales interna-

cionales. Clausulas modelo para los contratantes. Cuadernos de Derecho Transnacional, 6 (1), pgs. 253-268.

47 Galindo Granado, B. (2006). Contratos comerciales internacionales y principios UNIDROIT. Ratio luris, (4), pg. 1

48 Oviedo Alban J. (2002). Los principios UNIDROIT para los contratos internacionales. Dikaion. 16 (11), pgs. 96-125.
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a disposicion de los interesados como un modelo
de reglamentacion aplicable a sus relaciones con-
tractuales. A diferencia de otros instrumentos de
derecho internacional no tienen caracter obliga-
torio o vinculante para los contratantes a menos
que estos hayan elegido su aplicacion (pg. 254).

En la misma linea Oviedo Alban (2002)*® resal-
ta que los Principios UNIDROIT son un intento de
enunciar reglas que son comunes en la mayoria
de los sistemas legales, teniendo como objetivo
ser un conjunto de reglas que se puedan aplicar
con intendencia de los sistemas juridicos y econ6-
micos. Siendo por tanto adoptados para brindar
soluciones que se ajusten de manera eficiente a
las necesidades del trafico internacional

Finalmente, para lograr comprender la concep-
tualizacion de los principios traemos a colacién
lo establecido por Aguirre Andrade & Manasia
Fernadndez (2006)*° quienes consideran que los
Principios UNIDROIT estan codificados suprana-
cionalmente como un derecho contractual, que es
facilmente adaptable a los distintos ordenamien-
tos juridicos, dado que por sus caracteristicas se
adecuan a las exigencias de las relaciones mer-
cantiles internacionales actuales.

Por tanto podemos inferir que los principios
UNIDROIT son un Derecho Contractual, articula-
do mediante reglas generales adaptables a diver-
sos ordenamientos juridicos y econdémicos, con
caracteristicas que se adecuan a las exigencias
de las relaciones mercantiles internacionales ac-
tuales, lo cual le permite soluciones armobnicas
y certeza juridica a las partes contratantes y un
modelo de reglamentacion claro con facilidad en
su aplicabilidad para las relaciones contractuales
internacionales de diversos sistemas juridicos.

En lo que a la naturaleza juridica de esta figu-

ra juridica tenemos que traer a colacién lo esta-
blecido por diversos autores quienes en alguna
u otra medida nos das las pautas para lograr una
construccién propia en lo que a naturaleza juridica
se refiere, por tanto, resaltamos en primera ins-
tancia lo establecido por Aguirre Andrade & Mala-
cias Fernandez (2006) quienes afirman que: “los
Principios Unidroit poseen una naturaleza juridica
sui géneris, especial, en cuanto a su creacién, in-
terpretacion, alcance y aplicabilidad, imposible de
colocarlos en alguna especifica consideracion ex-
puesta, dado que con las variadamente senaladas
presentan puntos de convergencia” (pg. 56).

Por otra parte, algunos autores, le otorgan un
caracter conflictual el cual le permite a las partes
determinar el Derecho aplicable al contrato, otros
identifican a los principios como Lex Mercatoria;
por Gltimo, existen quienes insisten en su carac-
ter subjetivo, afirmando que los principios deben
ser interpretados como un sistema elaborado vy
completo que en su conjunto podria ser conside-
rado como Derecho aplicable al contrato (Mae-
kelt, 20055°.

De manera mas puntual Oviedo Alban (2003)°'
nos proporciona una idea un tanto mas clara de
esta tematica, los principios tienen un caracter
eminentemente potestativo que acorde con su
naturaleza juridica las partes pueden acordar en
un contrato someterse a ellos e igualmente en
principio (salvo pacto en contrario) pueden excluir
alguna de sus normas. Manifestando su acuerdo
con la posicién que ha pretendido ver a los prin-
cipios UNIDROIT como manifestacién de la cos-
tumbre internacional y como un fiel reflejo de la
Lex Mercatoria.

En consecuencia nos adherimos a la postura

de Oviedo Alban tomando en cuenta que, efecti-

49 Aguirre Andrade, A. & Manasia Fernédndez, N. (2006). “Los principios Unidroit en las relaciones comerciales internacionales”

Revista de Derecho, (25), pgs. 44 — 79.

50 Maekelt, T. (2005). Principios UNIDROIT sobre los contratos comerciales internacionales. Recuperado de http://acienpol.
msinfo.info/bases/biblo/texto/boletin/2005/BolACPS 2005 143 291-306.pdf

Revista Lex Mercatoria. Vol. 10, 2019. Articulo 2. Pagina 36



LOS PRINCIPIOS UNIDROIT 2016 COMO DERECHO APLICABLE AL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS

Eduardo Calderén Marenco y Déborah Castro Marcenaro

vamente segln nuestro criterio juridico los princi-
pios manifiestan tanto elemento de la costumbre
internacional siendo a su vez un reflejo de lo que
denominaria como Lex Mercatoria moderna, es
decir una evolucidén juridica que tiene un caracter
Sui Generis, siendo creada de manera especial
para su aplicaciéon en los contratos internaciona-
les, teniendo una creacién, aplicacion, interpreta-
cion y alcance supranacional, permitiéndole una
resolucién efectiva y armoniosa en caso de con-
troversias internacionales, por ende, su naturale-

za es meramente dispositiva.

3. Estructura

Tal como se ha abordado en apartados ante-
riores nos es oportuno traer a colacion el linea-
miento siguiente, los Principios UNIDROIT estan
compuestos por “principios y reglas” que son co-
munes en el Derecho General de los Contratos,
encauzado por los usos y practicas del comercio
internacional. Teniendo en su redaccién una fal-
ta de rigor técnico ante el uso de terminologias,
esto en virtud de la pretensién universal y neutral
que con estos se persigue. (Flores Dofa, 2009)%2.

Entendiendo el contenido de estos principios
segln lo antes mencionado procederemos a se-
nalar que en lo referente a la estructura de los
Principios UNIDROIT 2016 en primera instancia
se destaca que su articulado tiene una estructura
similar a la edicién 2010, ya que se encuentran
igualmente compuestos por 211 articulos, lo cual
refleja una diferencia notoria de la edicion 2004
que Unicamente contenia 185 articulos y la edi-

cion 1994 en la que se encontraban 120 articulos.

Debemos resaltar como novedad de esta edicion
encontramos la regulacién de los contratos de lar
ga duracién. (International Institute for the Unifi-
cation of Private Law, 2016)%

En lo referente al contenido de los Principios
UNIDROIT 2016 encontramos que se encuentran
compuestos por un preambulo y un total de 11
capitulos, en los que estan contenidos un total
de 211 articulos y son distribuidos de la siguiente
manera: En el predmbulo se establecen los linea-
mientos generales para los contratos comercia-
les internacionales, dejando claro el propdsito de
los principios y estableciendo los casos en que
los Principios pueden ser aplicados, cuando las
partes acuerden que el uso de los principios o la
Lex Mercatoria en su contrato, también podran
ser aplicados cuando las partes no pacten ningdn
Derecho que aplicar al contrato, pueden ser utili-
zados cuando las partes no seleccionen ninguna
legislacién nacional que dirija su contrato, pueden
ser utilizados como interpretacion o complemen-
to del derecho uniforme internacional, igualmente
pueden ser utilizados como interpretaciéon o su-
plemente del derecho nacional y como modelo
para legisladores nacionales o internacionales.
En el predmbulo también se hace referencia a
las cldusulas modelo para el uso de los Principios
UNIDROIT en los contratos comerciales, sobre
este tema no ahondaremos mas puesto que a
posterior le daremos un mayor desarrollo.

En el capitulo 1 encontramos reguladas las
disposiciones generales en un total de doce ar
ticulos, dejando sentadas las bases de la libertad

de contratacion, libertad de forma, pacta sunt ser-

51 Qviedo Alban, J. (2003). Aplicacién de los principios UNIDROIT a los contratos comerciales internacional. Criterio Juridico,

1(3), pgs.7 - 33.

52 Flores Dofa, M. (2009). Los principios UNIDROIT como Derecho universal de la contratacion internacional. Congreso Inter-

nacional: Contratacién y arbitraje mercantil internacional realizado en la Universidad Complutense de Madrid. Espaia.

53 International Institute for the Unification of Private Law (2016). UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts.

Recuperado de https://www.unidroit.org/instruments/commercial-contracts/unidroit-principles-2016
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vanda, la denominada Good faith and fair dealing
(buena fe y lealtad en la relacion comercial), inclu-
ye de manera novedosa el denominado compor-
tamiento inconsistente e incluye al denominado
long-term contract o contrato de larga duracion.

El capitulo 2 aborda lo referido a la formacion
y autoridad de los representantes (formation and
autority of agents), en este se establece todo el
proceso de formacion del contrato, dejando como
regla general que el contrato se perfecciona me-
diante el acuerdo de voluntades de las partes este
apartado estd compuesto por un total de 32 arti-
culos que se subdividen en dos partes la primera
parte consta de 22 articulos en los cuales se re-
gula todo lo referente al proceso de formacion del
contrato, en tanto en la seleccién segunda que
tiene en total 10 articulos se encuentra regulado
lo referido a la autoridad de los representantes y
los mecanismos por los que esta puede ser otor-
gada.

En el Capitulo 3, la validez, esta se desarro-
lla en un total de 23 articulos, de los cuales po-
demos retomar como idea fundamental que el
acuerdo de las partes es el que perfecciona el
contrato y por tanto le otorga la validez. El capi-
tulo 4 aborda lo referente a la interpretacién, de-
sarrollando la misma en un total de 8 articulos en
este se pueden extraer que la interpretacion debe
ser dada por la intencidon comin de las partes. En
el Capitulo 5 trata sobre contenido y derecho de
terceros, con un tratamiento legal de 20 articulos
que se encuentran divididos en tres secciones,
en las cuales se regula el contenido del contrato,
los derechos de los terceros y las condiciones del
contrato.

El Capitulo 6 tiene en su apartado lo relativo
al Cumplimiento (Preformance), compuesto por

20 articulos que se encuentran dividido en dos

secciones: cumplimiento general y la excesiva
onerosidad (Hardship). El Capitulo 7 por su parte,
plantea lo concerniente al incumplimiento (Non-
perfonmance) en el cual se encuentran 32 articu-
los que estan divididos en cuatro secciones como
lo son: incumplimiento en general, el derecho al
cumplimiento, terminacién del contrato y los da-
fos. El Capitulo 8 trata la figura de la Compensa-
cion (set-off) estructurado por un total de 8 arti-
culos en los que se establecen las condiciones,
contenido y los efectos de la compensacion.

En el Capitulo 9 describe lo relacionado a la
cesién de derechos, transferencia de obligaciones
y cesion de contratos compuesto por un total de
30 articulos que son desarrollados en tres seccio-
nes, cesidn de derechos compuesta por 15 articu-
los, transferencia de obligaciones compuesta por
8 articulos y cesion de contratos compuesta por
7 articulos. El Capitulo 10 instaura la figura de la
Prescripcion (limitation periods), compuesta por
11 articulos pudiendo resaltar de estos que de-
jan establecido como periodo ordinario de pres-
cripcion 3 anos y como periodo maximo 10 afos.
Capitulo 11, Pluralidad de deudores y de acreedo-
res, compuesto por 17 articulos que son subdivi-
didos en dos partes: pluralidad de deudores que
esta estructurado por 13 articulos y pluralidad de
acreedores que estd compuesto por 4 articulos

Teniendo clara la estructura de la cuarta edi-
ci6bn de los principios es necesario igualmente
senalar que los principios han sido redactados de
manera especial, para esto tomaremos en cuen-
ta lo senalado por Robles Farias (2016)%* quien
acota que es especial y muy interesante la forma
en que los Principios han sido redactados, cada
institucion regulada se presenta en tres partes:
primero los articulos propiamente dichos, deno-

minados Black Letters Rules, los que son acom-

54 Robles Farias, D. (2017). La Nueva Edicién de los Principios UNIDROIT 2016 - La Regulacién de los Contratos de Larga Dura-
cion, Revista Perspectiva juridica UPR, (9), Recuperado de http://www.edkpublicaciones.com/up/index.php/indice-num-9/la-nueva-

edicion-de-los-principios-unidroit-2016-la-regulacion-de-los-contratos-de-larga-duracion
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pahados por amplios comentarios explicativos
y finalmente por ejemplos. Tanto los comen-
tarios como los ejemplos aclaran el contenido
del articulo y el @mbito de su aplicacion. En
ocasiones se encuentran también referencias
a otros instrumentos internacionales de de-
recho uniforme. Los comentarios no se refie-
ren a ningun derecho nacional, a menos que
alguna norma o institucién haya sido tomada
de alguno y se considere oportuno indicar ese
origen o, por el contrario, cuando se pretenda
aclarar la exclusion de la aplicacién de alguna
norma nacional (el ejemplo mas evidente es
el articulo 3.1.2 y comentario 2 a este articu-
lo que excluye cualquier prerrequisito para la
formacién o conclusion de un contrato, como
podria ser la causa, regulada en diversos dere-
chos nacionales pertenecientes al civil law o la
consideration del common law).

Dentro de los Principios UNIDROIT 2016
encontramos introducidas novedades que pro-
ducen cambios significativos en la su aplica-
cibn en el &mbito internacional, iniciando con
lo consagrado en el pie de pagina del predm-
bulo en el cual se establece que las partes
pueden hacer uso de las Cldusulas Modelos
de los Principios UNIDROIT para los Contratos
Comerciales Internacionales, estas cldusulas
han sido utilizadas desde la edicién 2010 esto
debido a la propuesta realizada por el Profesor
Don Wallace ante la Direccion de UNIDROIT
decidié poner en marcha un grupo de trabajo
que preparase unos modelos de Clausulas que
pudieran se manifestadas en el contrato por
las partes en donde se establezca de manera
clara y precisa su deseo de utilizar los Princi-
pios UNIDROIT durante el cumplimiento del
contrato o en caso de que surgiese algdn con-
flicto (Romero Gil Delgado, 2014).

En la misma linea Romero Gil Delgado

(2014) nos senala que en la elaboracién de

las clausulas que han sido utilizadas desde la
ediciéon 2010 y finalmente consagradas en la
edicién 2016 se tomd en cuenta tanto la prac-
tica contractual actual como la manera en que
tribunales y jueces arbitrales aplican los princi-
pios inclusive en los supuestos en los que las
partes no hubiesen hecho referencia alguna en
el contrato, se prepararon dos modelos cada
una de las clausulas esto con la finalidad de
aplicarlas tanto al momento de iniciar el con-
trato como en el supuesto de que teniendo el
contrato con anterioridad surgiese un conflicto
y la partes desearan aplicar los principios, asi
mismo con el objetivo de evitar ser ambiciosos
y con el fin de respetar los limites que la ma-
yoria de las legislaciones nacionales le impo-
nen a la libertad de eleccién de una legislacion
aplicable algunas clausulas quedan reservadas
a los tribunales arbitrales y otras en cambio
pueden ser utilizadas tanto ante tribunales ar-
bitrales como ante jueces naturales.

Del grupo de trabajo anteriormente mencio-
nado, y segln los lineamientos que al mismo
se le dieron surgieron 4 modelos de cldusulas
en los que se abordan situaciones en las que
pueden ser aplicados los Principios UNIDROIT
siendo estas: 1- Clausulas Modelo eligiendo
los Principios UNIDROIT como Unico Dere-
cho aplicable, 2- Clausula Modelo en la que
se incorporan los Principios UNIDROIT como
términos del contrato, 3- Clausula Modelo de
preferencia por los Principios UNIDROIT como
mecanismo de interpretacién y suplemento
para la Convencién de las naciones Unidas
sobre los Contratos de Compraventa Interna-
cional de Mercaderias, cuando la segunda sea
escogida por las partes, 4- Cladusula Modelo
referente a la aplicacién de los Principios UNI-
DROIT como mecanismo de interpretacion vy
suplemento aplicable al Derecho nacional. (In-

ternational Institute for the Unification of Pri-
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vate Law, 2013)%.

La segunda novedad y mas significativa de
esta edicidn es la incorporaciéon de los contra-
tos de larga duracién (Long-Term Contracts),
esta incorporacion tiene el objetivo principal en
esta edicidn era realizar la incorporacion este tipo
de contratacion, por tanto, para lograr esto se rea-
lizaron modificaciones en el Predmbulo y los arti-
culos 1.11, 2.1.14, 5.1.7, 5.1.8 y 7.3.7, sumando un
total de seis adecuaciones. Realizando ademas
ajustes y adiciones en los comentarios a otros ar-
ticulos, todo en torno a los referidos contratos de
larga duracién. (Robles Farias, 2017)

La definicién de estos contratos la encontra-
mos en el Articulo 1.11 el cual establece: “contra-
to de larga duracion es aquel que sera ejecutado
durante un periodo de tiempo y que normalmente
conlleva, en medidas variables, complejidad en la
transaccién y una relacién continua entre las par
tes” Esta incorporacion se debe al deseo de la
UNIDROIT por mejorar las prestaciones que los
principios pusiesen brindar con respecto a los
contratos duraderos esto en virtud de buscar una
mayor seguridad juridica a las partes mediante la
ampliacion del alcance de los Principios (Alba Fer-
nandez, 2016)%.

En definitiva, la edicién 2016 de los Principios
UNIDROIT como podemos apreciar en este anali-
sis representa una adaptacion necesaria que res-
ponde a los cambios constantes en el comercio
internacional, sin embargo, en estos se respeta la
estructura que se le ha dado a los Principios des-
de la primera edicion en el ano 1994, lo cual per
mite una facil comprension y aplicaciéon de estos

en los diversos actos de comercio internacional

y la inclusién de esta nueva figura (contratos de
larga duracién) y el establecimiento claro de las
clausulas (clausulas modelo) en el preambulo nos
deja la certeza de que la UNIDROIT como institu-
cién se encuentra en una constante blsqueda se-
guridad juridica y una mayor agilidad en el trafico

juridico internacional.

4. Relacién de los principios UNIDROIT con
la Lex Mercatoria

En el desarrollo del Derecho Mercantil interna-
cional nos encontramos con dos figuras que hoy
por hoy juegan un papel fundamental en el desa-
rrollo de las relaciones comerciales transnaciona-
les actuales. Para hablar de la Lex Mercatoria de-
bemos senalar que su desarrollo data de la edad
media siendo utilizada por los comerciantes de la
época para identificar las normas juridicas que re-
gulaban la actividad comercial de esa época. Por
su parte los Principios UNIDROIT datan del siglo
veinte con mayor exactitud del afo 1994, estos
son nacen como un conjunto de principios y re-
glas aplicables a la compraventa de mercaderias
internacional y son aportados por un organismo
cuya finalidad era realizar una unificacién del De-
recho Internacional Privado.

Lo anteriormente expuesto nos refleja con cla-
ridad que en principio estas figuras juridicas na-
cieron en épocas totalmente diferentes vy la finali-
dad que buscaban no era precisamente la misma,
sin embargo, a pesar de sus diferencias nos es
menester sefalar que ambas guardan una muy
estrecha relacién en el desarrollo de la actividad
comercial internacional actual, destacando que

ambos se han desarrollado casi de manera con-

55 International Institute for the Unification of Private Law (2013). Model Clausules For the use of the UNIDROIT Principles of

international Commercial Contracts. Recuperado de https://www.unidroit.org/english/principles/modelclauses2013/modelclau-

ses-2013.pdf

56 Alba Fernandez, M. (2016). Los contratos de larga duracién en la reciente revision de los Principios sobre los Contratos Co-

merciales de UNIDROIT, Revista Perspectiva juridica UP, (7). Recuperado de http://www.edkpublicaciones.com/up/index.php/

indice-7/los-contratos-de-larga-duracion-en-la-reciente-revision-de-los-principios-sobre-los-contratos-comerciales-de-unidroit
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junta en los (ltimos afnos como un mecanismo
de resolucién ante controversias supranacionales
derivadas de la relacion contractual comercial in-
ternacional, entre sujetos de diversos paises.

Para algunos autores los Principios UNIDROIT
forman parte de una denominada nueva Lex Mer-
catoria o también conocida como Lex Mercatoria
moderna, siendo el caso de Gesa Bardn (2005)%7
y Oviedo Alban (2002)%® quienes concuerdan en
que los principios forman parte de esta nueva Lex
Mercatoria debido a sus caracteristicas interna-
cionales, origen com(n y porque en su sentido
mas amplio dentro de los principios encontramos
contenidas las fuentes del comercio internacional
y no Unicamente los usos y costumbres mercan-
tiles, todo lo antes mencionado es lo que le hace
responder a las necesidades comerciales actua-
les. Por su parte Tovar Gil (2007)%° sefnala que la
amplitud discrecional permite que en la practica
se acepte a la Lex Mercatoria como primera fuen-
te normativa aplicable a los contratos. Este poder
discrecional se refuerza con la existencia de los
principios UNIDROIT, puesto que estos abren la
posibilidad de una aplicacion comoda de la Lex
Mercatoria.

En la misma linea Guarin Ferrer (2015) refleja
que la Lex Mercatoria se ve reflejada bajo el es-
quema del marco normativo denominado como
Principios UNIDROIT, que al igual que en la edad
media estos buscan armonizar y tratar de forma
justa los conflictos que pudiesen surgir entre co-

merciantes que realicen contratos transnaciona-

les.

En concordancia con lo antes mencionado, es-
tamos ante la presencia de dos figuras juridicas
muy utilizadas y los cuales poseen una gran acep-
tacidén en el &mbito comercial internacional, esto
no Unicamente establecido por los doctrinarios
sino que también logra ser respaldado mediante
estudios realizados por especialistas, por lo cual
si en alguna medida quisiéramos graficar el uso
de estos nos podriamos remitir al estudio realiza-
do por Mereminskaya (2014)%° quien resalta que
el resultado de aplicacién de los Principios UNI-
DROIT y la Lex Mercatoria es notoriamente simi-
lar, y siguiere que estos en alguna medida inter-
cambiaban su uso, en el estudio se refleja que
los Principios UNIDROIT eran utilizados: Siempre
6.3%, regularmente 12.7%, usados ocasional-
mente 46% y nunca usados en un 34.9%. Lo cual
refleja una clara similitud con la Lex Mercatoria
Siempre 3.2%, regularmente 15.9%, usados oca-
sionalmente 49.2% y nunca usados en un 30%.

Atendiendo a estas consideraciones tenemos
qgue inferir que si bien es cierto en principio la Lex
Mercatoria y los Principios UNIDROIT compar-
ten caracteristicas similares, estos no son equi-
valentes, iniciando por su concepcién ya que la
Lex Mercatoria es fundamentada en las practicas
frecuentes del comercio, es organizada por los
comerciantes y data de una época anterior a los
principios los cuales son emanadas de una orga-
nizacion internacional que tiene como finalidad

mas que la recopilaciéon de normas juridicas, bus-

57 Gesa Barén, B. (1998). Do the UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts for a new lex Mercatoria? Recu-

perado de: https://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/baron.html

58 Oviedo Alban, J. (2002). La unificacién del Derecho Privado: Unidroit y los principios para los contratos comerciales interna-

cionales. Recuperado de https://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/oviedoalban3.html

59 Tovar Gil, M. C. (2007). Aplicacion de la Lex Mercatoria internacional por los arbitros. Lima Arbitration, (2), pgs. 106-125.

60 Mereminskaya, E. (2014). Results of the Survey on the Use of Soft Law Instruments in International Arbitration. Recuperado

de http://arbitrationblog.kluwerarbitration.com/2014/06/06/results-of-the-survey-on-the-use-of-soft-law-instruments-in-interna-

tional-arbitration/
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ca una unificacién del Derecho Mercantil Interna-
cional. Por tanto, podemos senalar que, aunque
estas compartan un caracter “anacional” y una
aplicacién en las normas mercantiles internacio-
nales, no son lo mismo y no pueden por tanto ser
aplicadas como sinénimo.

Habiendo realizado la salvedad anterior tene-
mos que instaurar que la relaciéon entre los prin-
cipios UNIDROIT y la Lex Mercatoria versa en el
uso y aplicaciébn que se da de estos para la re-
solucién efectiva de controversias surgidas por
contrataciones internacionales. Asi mismo po-
demos establecer que los Principios UNIDROIT
complementan lo establecido por la Lex Merca-
toria brindado un caracter actual, dada la constan-
te blsqueda de actualizacion juridica que estos
persiguen mediante la incorporacién las figuras
contractuales actuales y realizan una constante
actualizacién de los mismos en dependencia de
las necesidades comerciales internacionales.

Por consiguiente podemos afirmar que los
Principios UNIDROIT si bien en principio no son
un sinbnimo de la Lex Mercatoria estos perfecta-
mente pueden constituir un complemento efecti-
vo para la aplicacién de la esta razén por la cual
no nos debe de extrafar que segln la cifras estos
sean utilizados casi de manera igualitaria, ambos
tienen sin duda alguna gran relevancia en el co-
mercio internacional y nos atrevemos a decir que
en cierta medida los Principios UNIDROIT se sus-
tentan si no en su totalidad al menos en una parte
de la Lex Mercatoria y es por esto que logramos
denotar una clara vinculacién entre ambas figuras
al momento de su aplicaciéon para la solucion de
controversias comerciales internacionales, ade-
mas debe agregarse que estos principios son ins-
trumentos de Derecho suave (Soft law), y ellos se
han nutrido de la Lex Mercatoria para su forma-

cion y aplicacién en la contratacion internacional.

5. Aplicacién de los principios UNIDROIT

en el contrato de compraventa internacional
de mercaderias

Los Principios UNIDROIT constituyen una serie
de lineamientos particulares, accesibles y de facil
utilizacién para los sujetos parte del comercio in-
ternacional, ofreciendo soluciones arménicas, por
tanto, desde la primera edicion de los principios
UNIDROIT se ha dispuesto en el predmbulo su
aplicaciéon en los contratos mercantiles internacio-
nales, en los eventos que las partes conviniesen
a bien inclusive en contratos de caracter nacional.
A su vez los principios pueden ser utilizados para
la interpretacion y complemento de disposiciones
uniformes internacionales, no obstante, a pesar
de las varias aplicaciones posibles que les pueden
ser otorgadas, estos fueron concebidos principal-
mente para realizar una regulacién a los contratos
mercantiles internacionales. (Oviedo Alban, 2003)

La aplicacion de los Principios UNIDROIT se ha
realizado de manera predominante en los Tribu-
nales Arbitrales, siendo su principal supuesto de
problemas negociales los contratos internaciona-
les que se suscitan en la esfera nacional (existen-
cia de consentimiento, contenido y cumplimiento
del contrato), en la misma medida estos resuel-
ven controversias suscitadas para los conflictos
de las instituciones universales contenidas en los
Derechos Nacionales como lo son (autonomia de
la voluntad contractual y la integracién en ella de
lo que resulte de la buena fe y los usos, libertad
de forma, etc.). Las soluciones brindadas por los
Principios no se apoyan en la Naturaleza Interna-
cional de la relacion contractual sino mas bien en
la denominada “nueva manera de entender” la
funcién reguladora de la contrataciébn mercantil,
la cual es brindada mediante el protagonismo que
se le otorga a los usos y practicas del comercio
internacional (Flores Dona, 2009).

Tomando en cuenta lo antes mencionado de-
bemos resaltar que los principios UNIDROIT en

virtud de su caracter mercantil e internacional son
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citados y aplicados en una gran cantidad de con-
tratos internacionales, siendo en igual medida una
base para la decisidn de laudos arbitrales interna-
cionales, mas aln cuando las partes han decidido
utilizarlos como Derecho aplicable a su contrato
(Guarin Ferrer, 2015). Tal como senala Gamboa
Morales, citado por Oviedo Alban (2013)¢', en el
arbitraje internacional existe una clara tendencia
a realizar una “desnacionalizacion” del contrato y
es por esto que se realiza una aplicacion de los
principios UNIDROIT como Derecho aplicable al
contrato, siendo esto en varios casos refrendado
por los tribunales.

Resulta pues que los principios son de clara
importancia para los arbitros internacionales ya
que estos pueden encontrar en ellos un meca-
nismo para aplicar “los usos y costumbres del
comercio internacional’, tomando en cuenta que
también las partes pueden pactar que sus con-
tratos sean regidos por este grupo de reglas en
lugar de un Derecho nacional. Reforzando este
planteamiento tenemos que senalar el Laudo ar
bitral de la ICC de 1998 enunciado por Tovar Gil
(2007) en el cual se establece que los principios
pueden ser usados por las partes, envueltos en
una decision voluntaria de aplicar los mismos en
su relacién contractual, de la misma manera este
establece que los principios pueden ser estable-
cidos para ayudar al arbitro a confirmar su uso en
conflictos particulares.

Por todo lo antes mencionado logramos ver
que la principal importancia de estos principios en
la aplicacion de la compraventa de mercaderias
internacional subyace en dos vertientes principa-
les: 1- Determinar un Derecho aplicable a las con-

trataciones internacionales que esté acorde con

diversos ordenamientos juridicos y que por tanto
le permita una aplicacién efectiva dentro de los
mismos para un desarrollo pleno de la actividad
econdémica, 2- Determinar los procedimientos a
seguir por las partes en caso de que no se tenga
un derecho aplicable en caso de conflictos inter-
nacionales, permitiendo la certeza juridica para las
partes y una claridad en el momento de la toma
de decisiones por parte de los arbitros.

Asi pues para finalizar tenemos que destacar
las novedades que se incorporaron en la edicién
2016 y establecer como esto tendra repercusion
en los contratos de compraventa de mercaderias
internacional, es entonces que, dentro de las pro-
blematicas que dieron cabida a la incorporacion
de contratos de larga duracién era la falta de cla-
ridad para brindar una solucién ante los conflic-
tos suscitados como propios de esta modalidad
contractual, ya que la compraventa es uno de los
contratos identificados en los propios principios
como contratos de ejecuciéon o tracto Gnico, lo
cual refleja la clara diferencia en los contratos de
larga duracién, los cuales tienen un tracto sucesi-
vo que es determinado por las partes (Alba Fer-
nandez, 2016).

Por ende, la incorporacion de los contratos de
largo plazo que se presenta en la edicion 4 de los
principios UNIDROIT, sin duda alguna favorecera
a los arbitros internacionales, puesto que a lo lar
go de los afios han tenido problematicas con la
resolucién de este tipo de contratacion, al ser es-
tos incorporados en los principios proveeran a los
arbitros y a las partes del contrato de la seguridad
juridica necesaria para el desarrollo de esta mo-
dalidad de contratacién (Perales Villascas, 2017)%2.

De la misma manera, la agregacion de las clau-

61 Oviedo Alban, J. (2013). Los principios de Unidroit como reglas aplicables al contrato internacional. A propdsito de la senten-

cia de la Corte Suprema de Justicia colombiana de 21 de febrero de 2012. Cuadernos de la Maestria en Derecho, (3), pgs.7-22

62 Perales Viscasillas, M. P. (2017). Long — Term Contracts: New Regulation for International Commercial Arbitrations. Recupera-

do de http://arbitrationblog.kluwerarbitration.com/2017/07/26/long-term-contracts-new-regulation-international-commercial-ar-

bitrations/
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sulas modelo en el predambulo de los principios
tienen como beneficio dejar establecido a las par-
tes contractuales modelos efectivos que pueden
ser utilizados en sus contratos conllevando estos
a dos situaciones: 1- Una mayor certeza juridica
para las partes contractuales, permitiendo de esta
manera una mejor aplicacién de los principios en
el Derecho Internacional, conllevando a un ma-
yor desarrollo del comercio puesto que mediante
estas se evitaria la incertidumbre que genera no
tener un derecho aplicable, teniendo como resul-
tado un incremento econémico - juridico en los
diversos ordenamientos juridicos. 2- Facilitaria la
resolucién de conflictos haciendo que los arbitros
tengan plena claridad del derecho aplicable brin-
dando una solucién rapida y menos costosa a las
partes contratantes, agilizando asi el trafico juridi-
co internacional.

En conclusion, los principios UNIDROIT, a
efectos de la denominada globalizacién ha teni-
do han tenido un gran protagonismo y relevancia
en la esfera del crecimiento econémico al ser una
figura juridica con gran aceptacién por los suje-
tos del comercio internacional y por su efectiva
aplicacién en diversos tribunales arbitrales. Sien-
do estos aplicados a diversas situaciones de la
contratacion internacional como el derecho mas
acertado para brindar solucién a los conflictos. La
constante actualizacion de estos principios con
respecto a las necesidades del Derecho Mercan-
til Internacional, los hacen ideales para obtener
un Derecho transnacional aplicable acorde con
las diversas necesidades del entorno globalizado,
por tanto, no nos ha de extranar que esta figura
alcance un mayor crecimiento, y que tal, como
se ha realizado en su edicién nimero 4 se sigan
incorporando cada vez mas en futuras ediciones
diversos aspectos contractuales o lineamientos
que permitan una mayor agilidad en el comercio

internacional.

APORTES Y RESULTADOS

La compraventa de mercaderias, uno de los
negocios juridicos mas antiguos y tipicos en las
legislaciones nacionales, adquiere connotaciones
especiales en el &mbito internacional; desde su
formalizacién hasta su ejecucién; en este espacio
(internacional), los comerciantes se han alejado
de la aplicacién de normas nacionales, siendo que
estas no atienden a las necesidades, o bien, no
regulan plenamente los distintos problemas que
se presentan al momento de intercambiar bienes
por distintas fronteras, entre ellos, aspectos eco-
némicos, sociales y sobre todo juridicos, habida
cuenta que en muchas ocasiones los contratantes
pertenecen a sistemas juridicos diferentes, por
ende sus legislaciones no son uniformes, lo que
conlleva a una necesaria desregulacién de este
negocio juridico por parte de las legislaciones na-
cionales.

Tras la problematica planteada, desde inicio
del siglo pasado, se han sumado esfuerzo por
crear instrumentos internacionales por parte de
organismos tanto de Derecho publico como pri-
vado, apoyados por comerciantes y Estados. La
Convencién de Viena de 1980 sobre compraventa
internacional de mercaderias, remonta sus orige-
nes a inicios del siglo pasado con un fuerte tinte,
juridico y econémico; uno de los primeros instru-
mentos de Derecho uniforme que pretendia crear
una regulacién que influyera no solo en los contra-
tos internacionales y el Derecho aplicable a estos,
sino que también en la adecuaciéon de ordenes
juridicos nacionales, de cara a evitar la naciona-
lizacibn de este tipo de transaccion, y es que,
comiénmente las partes de este tipo de negocio
juridico eluden la aplicaciéon de Derechos impera-
tivos, siendo que no son acordes a las realidades
trasfronterizas en el intercambio de bienes.

La Convencién de Viena de 1980, es un instru-
mento bastante completo, sin embargo no regula

todo lo concerniente a la compraventa, verbigra-
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cia, los términos de prescripcién, por esta razon
la Convencion contiene un protocolo adicional,
la Convencion de Nueva York del 14 de Junio de
1974 sobre la prescripcion en materia de venta
internacional de mercaderias que al igual que la
Convencién de Viena, pretendia generar un De-
recho uniforme para evitar las contradiccién que
suscitaban las normas nacionales en estos tipos
de términos, otorgando mayor seguridad juridica
a los contratantes, definitivamente un esfuerzo
muy acertado. Por otra parte, tenemos a la Con-
vencion de las Naciones Unidas sobre la utiliza-
cion de las comunicaciones electrénicas, a nues-
tro parecer, uno de los instrumentos con mayor
influencia del fendbmeno de la globalizacién en
su arista tecnolégica, siendo que hoy en dia, las
transacciones comerciales no pueden estar desli-
gadas de los avances tecnolégicos en materia de
comunicacién, lo que ha otorgado un mayor dina-
mismo a este negocio juridico.

La Convencion sobre comunicaciones electro-
nicas, fue creada con el animo de resolver los pro-
blemas derivados de la incertidumbre en cuanto al
valor juridico de las comunicaciones electronicas
intercambiadas en el marco de los contratos in-
ternacionales, especialmente los de compraventa
de mercaderias, debido a que constituyen un se-
rio obstaculo al comercio internacional, y al igual
que las otras dos convenciones mencionadas,
persigue la finalidad de crear normas uniformes
destinadas a eliminar las disparidades o las barre-
ras que se oponen al uso de las comunicaciones
electrénicas en los contratos internacionales, mas
aln en esta tematica, en que muchos Estados
tienen poco avance legislativo, es entonces que
su objetivo principal se enfoca en incrementar la
certidumbre juridica y la previsibilidad comercial
en los contratos internacionales. En definitiva,
aln queda mucho camino que recorrer sobre esta
tematica, empero, los Estados deberan adoptar

posturas mas abiertas para sumarse a estos pro-

cesos de unificacion del Derecho comercial en el
plano internacional.

A la par del andlisis de los instrumentos preci-
tados, no podiamos dejar por fuera, tres figuras
juridicas que juegan un rol fundamental en la con-
figuracién de este nuevo orden juridico interna-
cional, la autonomia conflictual, la Lex Mercatoria
y el Derecho suave (Soft law). La autonomia de
la voluntad en su vertiente conflictual ha tomado
auge en el plano de las contrataciones internacio-
nales, dado que, los comerciantes tiene la potes-
tad, bajo su libertad, de escoger el Derecho que
mas les favorece para regular sus contrataciones,
en este punto, entra en juego la denominada
Lex Mercatoria, un término que se utiliza desde
el Siglo XIlI, que refiere a los usos y costumbres
creados por los mercaderes, y que hoy en dia, se
ha erigido como un nuevo ordenamiento juridico
autébnomo creado por este gremio, siempre con
el objetivo de eludir la aplicacion de Derechos
nacionales que no estan a la par de las connota-
ciones que presenta el comercio internacional; es
asi que, la Lex Mercatoria procura cubrir el amplio
espectro de las regulaciones en materia comer
cial internacional, otorgando una mayor seguridad
juridica a los contratantes.

La Lex Mercatoria, ha sido la fuente principal
del Derecho mercantil internacional, es asi que las
Convenciones estudiadas se han nutrido de los
usos y costumbres, las buenas practicas que han
tenido gran aceptacién en el espacio de las con-
trataciones internacionales y que ahora son reco-
gidas por estos instrumentos, los que a su vez
son incorporados a las legislaciones nacionales
mediante la ratificaciéon por los 6rganos estatales
competentes; empero, no todos los Estados han
tenido una gran apertura, es decir que no todos
se han adherido a estas Convenciones, tal es el
caso de Nicaragua, lo que no resta valor juridico
a este tipo de instrumentos que funcionan como

Derecho Suave (Soft Law), lo que permite a las
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partes incorporarlos a sus contratos como Dere-
chos aplicables en base a su autonomia conflic-
tual, confiriéndoles caracter vinculante; pero no
solo las Convenciones no ratificadas funcionan
como Derecho Suave (Soft Law), también existe
un amplio catdlogo de normativas emanadas de
organismos privados, que se han dado a la tarea
de materializar los usos y costumbres mas impor-
tantes y reconocidos, verbigracia, los Principios
UNIDROIT.

Los UNIDROIT es una de las instituciones mas
reconocidas en los Ultimos anos por su ardua la-
bor de unificacion del Derecho Internacional Pri-
vado, actualmente cuenta con 63 paises miem-
bros, incluyendo a Nicaragua, la cual se encuentra
como parte de esta institucion desde el ano 1940.
El trabajo de esta institucién va mas alld de una
simple creaciéon de uniformidad legislativa inter-

nacional, este tiene como objetivo primordial brin-

dar certeza juridica a las partes contratantes de
transacciones comerciales internacionales con el
fin de lograr un dinamismo econdémico — juridico
que permita el desarrollo del comercio internacio-
nal.

Los principios UNIDROIT cuentan con una gran
aceptacién internacional y estos son utilizados
cada vez con mayor frecuencia para la resolucion
de controversias internacionales, de la misma ma-
nera estos se encuentran en una constante actua-
lizacibn basados en las necesidades juridicas del
comercio internacional. Las actualizaciones inclui-
das en la edicion 2016 de los principios denotan el
claro afan de esta organizacién para mantener la
certeza juridica de las partes, ampliando constan-
temente el ambito de aplicacién para los mismos,
siendo este acoplado constantemente a la reali-

dad juridica comercial actual.
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