La Convention des Nations Unies sur

les contrats de vente internationale

de marchandises: Etude comparative des
dispositions de la Convention et des regles
de droit québécois en la matiere

Claude SAMSON *

On April 11, 1980, the UN. Diplomatic Conference held in Vienna
approved the Convention on contracts for the International Sale of Goods. This
paper deals with the most interesting aspects of the Convention, comparing
them with the rules of the Civil Code and the Draft Civil Code of Quebec on this
matter.

The provisions of this international uniform law are quite close to the rules
and remedies existing in civil law juridictions. The major differences between
the Convention and the Quebec Law are more technical than substantial.

The differences between the uniform law and the national law can also be
explained by particular circumstances of international trade which require
more celerity and security in the field of international business transactions.
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Introduction

La C.V.I.M. une autre réalisation de la C.N.U.D.C.I.

La Convention sur les contrats de vente internationale de marchandises !,
élaborée par la Commission des Nations Unies pour le Droit commercial
international (C.N.U.D.C.1.), a été adoptée par la Conférence diplomatique
convoquée par les Nations Unies et tenue 4 Vienne du 10 mars au 11 avril
1980. Cette Convention vient s’ajouter au bilan de la premiére décennie
d’activité de la C.N.U.D.C.I. qui a été créé par résolution de 1'Assemblée
générale en décembre 19662 La Commission a effectivement commencé ses
travaux en janvier 1968, date d'ouverture de sa premiére session?,

Le bilan de cette premiére décennie d’activité est en effet trés positif si
I'on tient compte du temps beaucoup plus long que d’autres organisations,
gouvernementales ou non, consacrent a l'élaboration des textes d’uni-
formisation ou de coordination des droits nationaux*.

C’est ainsi que le premier né de la C.N,U.D.C.I. est la Convention sur la
prescription en matiere de vente internationale de marchandises adoptée en
juin (14) 1974 et signée par 65 pays°.

En avril 1976, le Réglement d’arbitrage de la C.N.U.D.C.I. était adopté
et, quelques mois plus tard, I'Assemblée générale en recommandait 1’appli-

1. Convention des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises,
Acte final de la Conférence des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de
marchandises A/Conf. 97/18 10 avril 1980. Nous désignerons cette Convention par le sigle
C.V.I.M., et le terme « Convention » lui sera également réservé. Le texte de la Convention
est reproduit en annexe a cette étude. Le texte final de la Convention a été approuvé par 42
Etats. Actuellement, la Convention a été signée seulement par I'Autriche, le Chili, le
Ghana, la Hongrie, la Yougoslavie et Singapour. Elle entrera en vigueur un an aprés le
dépét de la dixiéme ratification (art. 99(1)).

2. C.N.U.D.C.IL, Annuaire, vol. I, 1968-70, (Nations Unies, New York, 1971; Doc. A/CN.
9/SER. A 1970), p. 92. Sur la fagon de citer les documents officiels des Nations Unies,
yoir : Unification of International Trade Law: Uncitral's First Decade ; Uncitral Docu-
ments: Research Sources, Style, Citation, (1979) 27 Am. J. Comp. L. 217. Pour les
documents de la Conférencediplomatique de Vienne, voir: J.O. Honnold, Uniform Law
for International Sales Under the 1980 United Nations Convention, Kluwer, Deventer, The
Netherlands, 1982, pp. 38 et ss.

3. C.N.U.D.C.I.,, Annuaire, vol. I, 1968-70 supra, note 2, pp. 77 et ss.

4. B. GoLbMmaN, «Les travaux de la Commission des Nations Unies pour le Droit
commercial international », (1979) 106.4 J.D.I. 747, (v.g.coordination des législations
dans le cadre de la C.E.E., et les travaux d’unification poursuivis par Unidroit).

5. Smit, « Uncitral’s First Born », (1975) Am. J. Comp. L1.337, cité par I. FADLALLAH, «Le
Projet de Convention sur la vente de marchandises », (1979) 106.4 J.D.I. 755.
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cation pour solutionner les litiges résultant de relations commerciales
internationales °.

On ne peut évidemment passer sous silence la Convention des Nations
Unies sur le transport des marchandises par mer, issue elle aussi des travaux
de la C.N.U.D.C.I., et adoptée 3 Hambourg sous le nom de «Régles de
Hambourg» le 30 mars 1978, a la quasi-unanimité de la Conférence
diplomatique réunie a cet effet’.

Quant aux autres travaux de la C.N.U.D.C.I. qui en sont rendus a un
stade assez avancé de préparation, il faut mentionner le Projet de Convention
sur les lettres de change internationales et les billets a4 ordre internationaux,
soumis en deuxiéme lecture, en septembre 1979, & un groupe de travail de la
C.N.U.D.C.1, qui I'a renvoyé a la session de 1980°%

Historique du mouvement d’'unification du droit
de la vente internationale de marchandises

Le mouvement d'unification du droit de la vente internationale de
marchandises constaté depuis plusieurs décennies s'explique aisément. I1y a
d’abord eu l'accroissement des échanges commerciaux internationaux qui a
fait sentir le besoin d'une meilleure coopération et d’une plus grande sécurité
au niveau du commerce international. Il y a eu aussi, facteur important,
I'apparition sur les marchés internationaux d’opérateurs commerciaux
venant des pays en voie de développement et dont les intéréts et les besoins
ne correspondaient pas nécessairement a ceux de leurs partenaires commer-
ciaux des pays industrialisés °. C'est alors que la poursuite d’objectifs tels que
la coopération et la sécurité au niveau du commerce international en est
venue a favoriser 1'élaboration de normes et régles uniformes plus neutres,
moins identifiées aux principes ressortissant des systémes juridiques des pays
occidentaux '°. En cas de litige, I'utilisation de régles uniformes en matiére de
vente internationale de marchandises atténue en effet I'incertitude que peut
susciter la détermination de la loi applicable par référence aux régles de
conflits de lois. Signalons enfin que des efforts importants ont été faits par
les milieux professionnels de la Chambre de commerce internationale pour la

6. P. FoucHARD, «Le réglement d’arbitragede la C.N.U.D.C.I. »,(1979) 106.4 J.D.I. 816.
p. 816.

7. Acte final de la Conférence, Doc. A/Conf. 89/13, Annexe I, cité par B. GOLDMAN, supra,
note 4, p. 748.

8. Ibid.

9. M.J. BontLL, «La nouvelle Convention des Nations Unies sur les contrats de vente
internationale de marchandises », (1981) 7 Droir et pratique du commerce international, 7.

10. /bid., voir aussi I. FADLALLAH, «Le Projet de Convention de la C.N.U.D.C.I. », (1979)
106 J.D.I. 756.
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multiplication des contrats types et 1'adoption de définitions de termes
commerciaux internationaux (incoterms) dont I"utilisation est laissée au libre
choix des parties!'.

Avant toute chose, situons la convention de la C.N.U.D.C.I. par
rapport aux autres conventions relatives a la vente internationale de
marchandises. En matiére de conflits de lois la Convention de La Haye du 15
juin 1955 sur la loi applicable aux ventes a caractére international d’objets
mobiliers corporels. Cette convention n’a été ratifiée que par neuf Etats:
Belgique, Danemark, Finlande, France, Italie, Niger, Norvége, Suéde,
Suisse '2. C’est donc a cette convention que référera le juge d'un de ces Etats
pour décider de la loi applicable au litige résultant d'un contrat de vente régi
par cette convention. L'uniformisation se limite ici aux régles de conflits.

En fait, les premiers travaux pour ['unification des régles de droit
substantif en matiére de vente de marchandises remontent au début des
années 30. A cette époque, I'Institut international pour I'Unification du
Droit privé (UNIDROIT) décida d’entreprendre les recherches préliminaires
nécessaires et de former une commission regroupant les plus grands experts
en droit comparé de I'époque chargés d’élaborer un projet de loi uniforme *°.
Interrompus pendant la Deuxiéme Guerre mondiale, les travaux d’Unidroit
se sont poursuivis pendant les années 50, pour étre pris en charge par la
Conférence de La Haye. Au méme moment, le Gouvernement hollandais
acceptait de parrainer une conférence diplomatique dont le but était
I'adoption du projet de loi uniforme. Cette conférence s'est tenue a La
Haye en 1964 et a permis 'adoption de deux conventions portant respec-
tivement loi uniforme sur la vente internationale de biens mobiliers corporels
(L.U.V.I) et loi uniforme sur la formation des contrats de vente inter-
nationale de biens mobiliers corporels (L.U.F.C.). La premiére convention
touche les aspects substantiels du contrat de vente: droits, obligations et
recours des parties en vertu d'un tel contrat ; quant a la deuxiéme convention,
elle ne concerne que les questions relatives 4 la formation du contrat .

11. M. Borysewicz, «Convention et projets de convention sur la vente internationale de
marchandises » dans : Les ventes internationales de marchandises, Paris Economica, 1981,
p. 17.

12. Ibid. Des nations commerg¢antes comme les Etats-Unis, le Japon, la Grande-Bretagne,
I'Allemagne fédérale n’ont pas ratifié cette Convention.

13. M.J. BONELL, supra, note 9, p. 8. Les membres de la Commission: Ernst Rabel,
Allemagne ; Henri Capitant, France; H.C. Gutteridge, Angleterre ; cités par M. BORYSE-
wiCcz, supra, note 11, p. 17.

14. Nous désignerons désormais ces deux lois uniformes par les sigles de «L.U.V.L. » et
« L.U.FC »,
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Les conventions de La Haye n’ont cependant pas suscité I'adhésion d’un
grand nombre de pays. En 1979, il n'y avait que huit pays, la plupart
européens, qui les avaient ratifiées ou y avaient adhéré . Le Canada et les
Etats-Unis n'étaient pas du nombre. Quant a I'adhésion de la Grande-
Bretagne, seul pays de common law 3 avoir ratifier les conventions, elle avait
assorti son adhésion d'une clause de réserve (art. V, L.U.V.1.) faisant des lois
uniformes de simples modéles laissés au libre choix des parties !5, De
nombreuses critiques furent formulées a 'encontre de la L.U.V.I. et de la
L.U.F.C. Elles expliquent la défaveur générale qui accueillit ces conventions
et justifient la décision de la C.N.U.D.C.I. de mettre au rang de ses priorités
la vente internationale de marchandises. Ces critiques peuvent étre résumées
comme suit: élaboration des lois uniformes confiée a un nombre trop
restreint d'Etats, identifiés dans la plupart des cas 2 la famille de droit civil;
travail d’experts de pays capitalistes et industrialisés débouchant sur des
régles établissant un déséquilibre au détriment de la partie économiquement
plus faible souvent issue d’un pays peu industrialisé '’

Dans ce contexte, il était normal que la vente de marchandises en vint a
constituer I'une des premiéres préoccupations de la C.N.U.D.C.I. puisque
son but est de «promouvoir I'harmonisation et l'unification du droit
commercial international », en assurant une «représentation adéquate des
principaux systémes économiques et juridiques du monde, ainsi que des pays
développés et des pays en voie de développement »'%,

Dés 1969, la C.N.U.D.C.I. décidait d’inscrire en priorité & son pro-
gramme d'activité la vente de marchandises et de confier a un groupe de
travail la préparation d’'un nouveau texte uniforme sur la vente inter-
nationale de marchandises en prenant pour base la L. U.V.I. et la L.U.F.C.
Ces travaux de révision durerent dix ans et ont eu comme étapes importantes
I'adoption par la dixieme session (1977) d'un Projet de Convention sur la
vente, 1'élaboration par un groupe de travail d'un avant-projet sur la
formation du contrat de vente (septembre 1[977) et la fusion lors de la
onziéme session des deux textes en un Projet de Convention sur les contrats
de vente internationale de marchandises !°. Cest ce projet qui a été soumis

15. Belgique, Royaume-Uni, Israél (& I'exclusion de la L.U.F.C.) San Marin, Italie, Pays Bas,
Gambie, République fédérale d'Allemagne.

16. M. BORYSEWICZ, supra, note 11, p. 18.

17. 1. FADLALLAH, supra, note 10, p. 756. M. BORYSEWICZ, supra, note 11, p. 18.

18. Résolution 2205 (XXI) de I'assemblée générale des N.U. 17 déc. 1966. Voir C.N.U.D.C.L
Annuaire, vol. I, 1968-1970, p. 92, cité par M. BORYSEWICZ, supra, note 11, p. I8. La
C.N.U.D.C.I. regroupe actuellement trente-six Etats représentant les différentes régions et
systémes juridiques et économiques du monde.

19. Texte du Projet de Convention sur les contrats de vente internationale de marchandises
approuvé par la Commission des Nations Unies pour e Droit commercial international /
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pour approbation a la Conférence diplomatique tenue a Vienne du 10 mars
au 11 avril 1980.

La Convention se divise en quatre parties : une 17 partie consacrée au
champ d’application de la Convention et aux dispositions générales (articles
1 & 13); une 2° partie portant sur la formation du contrat (articles 14-24);
une 3¢ partie dédiée a la vente de marchandises et comprenant les régles de
droit substantif en matiére de contrat de vente (articles 25 4 88); une 4° partie
enfin pour les dispositions finales relatives notamment a la signature, la
ratification, I'acceptation, I'approbation ou l'adhésion (articles 89-101).

Notre intention n’est pas de faire une analyse compléte de la Convention
de la C.N.U.D.C.I. Nous ferons plutdt une étude comparative des dispo-
sitions les plus intéressantes de la Convention, des régles de droit québécois
en la matiére, ainsi que des propositions de I'Office de révision du Code
civil 2, Il est important de préciser dés 'abord que le texte de la Convention
adopté par la Conférence de Vienne se rapproche beaucoup du texte du
Projet de Convention?' de la C.N.U.D.C.I. Le commentaire des dispositions
du Projet de Convention établi par le Secrétariat de la C.N.U.D.C.L
demeure donc valable pour I'essentiel en ce qui concerne la Convention
(C.V.IM)2

Soulignons aussi que le compte rendu des travaux de la Conférence de
Vienne permet de voir que la trés grande majorité des participants désiraient
ne pas remettre en question les régles difficilement élaborées qui avaient
obtenu un trés large consensus. Ils souhaitaient plutot les améliorer et
favoriser leur adoption en grand nombre .

et accompagné du commentaire établi par le Secrétariat, Nations Unies, Assemblée
générale A/Conf. 97/5, 14 mars 1979. Frangais, original: anglais.

20. Office de révision du Code civil, Rapport sur le Code civil du Québec, vol. I, Projet de
Code; vol. II, t. I, t. 2. Commentaires, Québec, Editeur officiel, 1977.
Nous désignerons I'Office par le sigle O.R.C.C., le Projet de Code qu'il propose par
«Projet de Code » et les commentaires qu’il formule par « Commentaires sur le Projet de
Code ».

21. Supra, note 19.

22. V. en annexe un tableau de correspondance entre les articles de la C.V.I.M. et ceux du
Projet de Convention qui 'ont précédé.

23. M. Borysewicz, « Observations complémentaires aprés la Conférence des Nations Unies
sur les contrats de vente internationale de marchandises », dans: Les ventes internationales
de marchandises, Paris, Economica, 1981, pp. 46 et ss.
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1. Le champ d’application et I'interprétation de la Convention

1.1. Le champ d’application de la Convention

La lecture simultanée des articles 1, 2 et 3 de la C.V.I.M. nous permet
d’avoir une meilleure idée de la portée exacte de ladite Convention. C’est
'article 1 qui en définit sa portée. L’article 2 exclut certains types de vente.
Larticle 3 précise par ailleurs son application aux contrats de travail et de
services.

1.1.1. L’application territoriale et matérielle de la Convention

La Convention s'applique aux parties qu1 ont leur établissement dans
des Ftats différents lorsque ces Etats sont des Etats contractants ou lorsque
les régles du droit international privé ménent a I'application de la loi d'un
Etat contractant (art. 1). Cette disposition donne donc a la Convention une
portée assez étendue. Elle permet de plus la coordination de la loi uniforme
avec une éventuelle convention sur les conflits de lois quand celle-ci désigne
la loi d’un Etat contractant. Dans certains cas, cela pourrait amener une
application inattendue de la Convention. Pour venir a bout de la réticence de
certains Etats sur ce point particulier, les participants 2 la Conférence de
Vienne ont fait insérer dans la quatri¢éme partie de la Convention contenant
les dispositions finales, une disposition permettant d'y faire échec par voie de
réserve (art. 95).

Il peut étre intéressant de noter que, suivant la Convention, ni la
nationalité, ni le caractére civil ou commercial des parties ne peuvent affecter
la portée de la Convention. Si cette référence au caractére commercial ou
civil des parties ou du contrat a encore son importance dans le droit privé du
Québec, il faut cependant préciser que cette distinction est appelée a
disparaitre si le législateur adopte les recommandations de I'Office de
révision du Code civil?. C'est ainsi qu'aux notions de commergant et
d’opération commerciale, qui sont actuellement les critéres de qualification
permettant I'application des régles particuliéres aux personnes qui sont en
affaires, le Projet de Code substitue la notion d'entreprise qui comprend
toutes les catégories d’entreprises, commerciales, professionnelles ou autres.

24. Office de révision du Code civil, Rapport sur le Code civil du Québec, vol. I, Projet de
Code civil, Editeur officiel, Québec. Le Projet de Code civil abroge ou du moins modifie
de facon substantielle les dispositions actuelles du Code civil qui concernent le commer-
¢ant ou les opérations commerciales. (Table de concordance, article 85, alinéa 2, C.c.; 323
C.c.; 1005 C.c.; 1569 a) C.c.; 1834 C.c.; 1854 C.c.; 1863, 1964 C.c.; 1939 C.c.; 1979 ¢)
C.c.; 2260(4), (5) C.c.; 2268 C.c. et 1735 C.c.; pp. 625 et ss.).



C. SAMSON Vente internationale 927

Si la Convention ne tient pas compte du statut civil ou commercial des
parties, les tribunaux ou arbitres qui seront chargés de 'interpréter et de
I'appliquer en limiteront sans doute la portée aux personnes qui sont en
affaires étant donné que la C.V.I.M. référe a «I'établissement » des parties,
expression habituellement utilisée pour désigner «I'ensemble des instal-
lations établies pour I'exploitation, le fonctionnement d'une entreprise »%5.
De plus, selon moi, les dispositions de la C.V.I.M. ne doivent pas étre
interprétées de fagon isolée, si I'on référe a I'article 35 énongant les
obligations du vendeur, on constate que ce sont 1a des obligations habituel-
lement imposées a un vendeur en affaires, au vendeur professionnel, au
marchand vendeur. En effet, la marchandise vendue doit étre de la méme
qualité que celle qui a été présentée comme échantillon (art. 35(2)c), ou
encore, elle doit étre emballée ou conditionnée selon le mode habituel pour
les marchandises du méme type (art. 35(2)d). Il me semble que I'on doit
déduire de I'ensemble des dispositions de la C.V.I.M., que sa portée est
limitée aux ventes organisées survenant dans le cours normal des affaires
d’une entreprise. Il peut étre intéressant de signaler que la doctrine et la
jurisprudence du Québec ont limité la portée de I'article 2260(5) du Code
civil énongant la commercialité de la vente d'effets mobiliers intervenue entre
un commer¢ant et une personne qui ne I’est pas, au contrat dont I'objet fait
partie de I'activité normale du commergant 6.

L'utilisation dans la C.V.I.M. du terme « marchandises » pour désigner
les objets mobiliers corporels est un argument de plus pour limiter la portée
de la Convention aux ventes dont I'objet fait partie de I’activité normale
d'une entreprise. Méme si en droit québécois I'expression «objet mobilier
corporel » est habituellement utilisée, c’est au terme « marchandises » que
I’on référe pour désigner les biens faisant I'objet d'une opération commer-
ciale donnée : vente en bloc (art. 1569a) et ss. du C.c.), mandat commercial
(art. 1736 C.c.). L'utilisation dans la C.V.I.M. des termes « marchandises » et
« établissement » délimitent donc bien le champ d'application de la Con-
vention.

A la différence du Code civil (art. 1472) et du Projet de Code (art. 350),
la Convention ne définit pas le contrat de vente. L’absence d’'une définition
du contrat de vente posera peut-étre certaines difficultés lorsque I'on aura a
faire face a certains types de contrats assimilables a la vente: contrats de
«leasing », de vente a crédit et de vente en consignation.

25. Robert, Dictionnaire alphabétique et analogique de la langue francaise.

26. N. L'HEUREUX, Précis de droit commercial du Québec, Québec, P.U.L., 1976, p. 29.
J. SmiTH, Cours de droit commercial, vol. 11, Montréal, Centre d’Edition juridique, 1979,
p. 616.
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La Convention (art. 2) exclut certains types de vente de son champ
d'application. Ces exclusions sont fondées sur trois critéres différents : le but
dans lequel les marchandises ont été acquises, le caractére de la transaction
et la nature des biens vendus ?’. L’exclusion des ventes aux consommateurs,
aux enchéres, par autorité de justice, de valeurs mobiliéres, d’effets de
commerce et monnaies (art. 2, a.b.c.d.), est entiérement justifiée étant donné
que ces ventes sont soumises a des régles spéciales qui, dans certains Etats,
sont d'ordre public?®. Il est donc préférable que ces ventes soient régle-
mentées par le droit national %,

La Convention exclut (art. 2e) la vente de navires, bateaux, aéroglisseurs
et aéronefs parce que, dans certains systémes de droit, elle est considérée
comme vente de « marchandises », alors que dans d’autres, elle est assimilée a
une vente de biens immobiliers. Dans la plupart des pays, certains bateaux,
navires, aéroglisseurs et aéronefs sont de plus soumis a des régles d'immatri-
culation spéciales?®. Comme ces exigences n'ont rien a voir avec les
obligations que le contrat de vente impose aux parties, la délégation
canadienne a présenté a la Conférence une résolution visant a rayer cette
exclusion de la Convention. Mais cette résolution n'a pas obtenu I'appui de

la majorité des délégations’!.

Quant a I'exclusion des ventes d’électricité (art. 2f), elle s’explique par le
fait que, dans de nombreux systémes de droit, I"électricité n'est pas consi-
dérée comme une marchandise et que les ventes internationales d’électricité
posent des problémes particuliers 2.

La Convention assimile a la vente les contrats de travail et de service.
Deux exceptions sont prévues cependant, 'une lorsque le créancier doit
fournir une part essentielle des matériaux nécessaires (art. 3(1)), I'autre quand
I’obligation du débiteur qui fournit des marchandises porte surtout sur la
fourniture de main-d’ceuvre ou autres services. Dans certains cas, il y aura
peut-étre lieu de décider si une transaction ne constitue pas un ou deux
contrats, étant donné qu'on peut y retrouver des obligations du vendeur
relatives a la vente de marchandises et d'autres concernant la fourniture de

27. V. commentaire du Projet de Convention, supra, note 19, p, 34.
28. Id., pp. 35 et ss.

29. M.J. BONELL, supra, note 9, pp. 11-12. M. BORYSEWICZ, supra, note 11, pp. 19-20.
I.D. FADULALLAH, supra, note 10, p. 763.
30. Ibid.

31. Nations Unies, Assemblée générale; Conférence des Nations Unies sur les contrats de
vente internationale de marchandises, Vienne, 10 mars 1980, Rapport de la premiére
commission, A/Conf. 97/11, 7 avril 1980, p. 5.

32. V. commentaire du Projet de Convention, supra, note 19, p. 34.
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main-d’ceuvre ou d’autres services. Mais c’est 12 une question de divisibilité
des obligations qui sera résolue selon la loi nationale applicable .

La portée de la Convention est réduite de fagon substantielle du fait
qu'elle ne s’appliquera pas aux questions concernant la validité du contrat
ainsi qu'aux questions de propriété découlant du contrat de vente (art. 4).
D¢s lors, un contrat international de vente pourra étre régi par deux
systémes de droit :

1) le droit national, désigné par les régles de droit international privé,
pour régir les questions de validité du contrat, de ses clauses ainsi
que des questions touchant les droits de propriété et,

2) la Convention pour régir toute question ne tombant pas sous les
alinéas a) et b) de l'article 4.

On peut comprendre aisément que cette exclusion (art. 4a) puisse, dans
certains cas, compliquer la solution du litige. La Convention ne définit pas le
terme «validité », mais on doit entendre par ce terme tout ce qui touche la
capacité, le consentement, I'objet du contrat et sa cause, c’est-a-dire ce qui
est prévu aux articles 984 et suivants du Code civil. Le terme «validité » doit
s'étendre également aux causes de nullité des contrats prévues aux articles
991 et suivants du Code civil. L'impossibilité d’obtenir un consensus au
niveau international sur un ensemble de régles concernant la validité du
contrat, rend cependant inévitable 1'exclusion du champ d’application de la
Convention de toute question concernant la validité du contrat *,

La Convention ne réglemente pas la question du transfert de propriété
(art. 4b). Le fait qu'elle contienne des dispositions visant a réglementer
plusieurs questions reliées au transfert de propriété, diminue toutefois de
beaucoup l'importance de cette exclusion. En effet, la Convention contient
des dispositions concernant le transfert des risques (art. 66 et ss.), I'obligation
du vendeur de délivrer les marchandises libres de tout droit ou prétention
d’un tiers (art. 41), I'obligation de I'acheteur de payer le prix (art. 53 et ss.) et
I'obligation de conserver les marchandises (art. 85 et ss.)?.

La Conférence de Vienne a fait ajouter dans la Convention une
exclusion qui n'était pas prévue dans le Projet de la C.N.U.D.C.1,, savoir:la
responsabilit¢é du vendeur pour les dommages corporels causés par les
marchandises (art. 5). Cette exclusion s’explique par le désir des participants
a la Conférence de respecter les conceptions nationales trés différentes dans
le domaine de la responsabilité délictuelle et de ne pas entrer en conflit avec
les accords internationaux en la matiére %,

33. I1d, p. 37.

34. 1. FADLALLAH, supra, note 10, p. 763; M. BoRYSEWICZ, supra, note 11, pp. 27-28.
35. V. commentaire, supra, note 19, p. 39.

36. M. BoORYSEWICZ, «Observations...», supra, note 23, p. 53.
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Au Québec, I'article 1527 C.c. impose au vendeur qui connaissait les
vices ou était légalement présumé les connaitre®’, I'obligation de réparer
tous les dommages subis par 1'acheteur. Cette réparation s’étend méme aux
dommages-intéréts non prévisibles lors de la formation du contrat. Certaines
décisions récentes appliquent la présomption de connaissance de Iarticle
1527 al. 2 au fabricant non vendeur *%, Ces décisions vont a I'encontre de la
tendance jurisprudentielle établie a partir de 'arrét Ross v. Dunstall® et
suivant laquelle la responsabilité du fabricant-vendeur non immédiat est
normalement engagée sur la base du régime délictuel “°, Dans I'état actuel du
droit positif, la responsabilité du fabricant-vendeur non immédiat peut donc
étre engagée tant sur le plan contractuel, que sur le plan délictuel *'.
L’exclusion prévue a I'article 5 n'aurait donc qu'un effet partiel.

L’article 5 de la Convention ne vise pas a priver de recours I'acheteur
qui a été victime de dommages corporels. La responsabilité du vendeur pour
déces ou lésions corporelles étant exclue du champ d'application de la
Convention, il y a néanmoins lieu au respect des accords internationaux et
des régles de droit international privé sur ces questions.

1.1.2. La priorité accordée a la liberté contractuelle

Si la C.V.LM. nous fournit des critéres pour son application et
détermine les matiéres et questions qu'elle réglemente, il est important de
souligner qu'elle peut, a I'instar de d'autres régles uniformes *?, étre écartée
par les parties. L'article 6 de la Convention maintient en effet ce principe
fondamental du droit des obligations qu’'est la liberté contractuelle. Les
parties qui veulent exclure de fagon totale ou partielle 'application de la
Convention, devront cependant le faire de fagon claire et précise. Les parties
qui voudraient que leur contrat de vente soit régi par les régles du Code civil
en cette matiére, devront indiquer que «ce contrat sera régi par les
dispositions du Code civil du Québec » et non pas simplement indiquer que
«ce contrat sera régi par le droit du Québec ». Cette simple référence au droit
du Québec pourrait avoir comme conséquence que ce serait la Convention

37. Pour la question de présomption de connpaissance des vices cachés v. infra, notre
commentaire de I'article 35, p. 41.

38. Sur la question voir: T. ROUSSEAU-HOULE, Précis du droit de la vente et du louage, Québec,
P.U.L., pp. 125 et ss.

39, [1921] 62 R.C.S. 595.

40. Sur la question, voir: T. RoussEAU-HOULE, supra, note 38, p. 126.

41. Id., p. 127.

42, Convention sur la prescription (art. 3(3)), L.U.V.1., Incoterms Régles et Usances en
matiére de crédit documentaire.
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qui s'appliquerait, si effectivement le Québec I’avait ratifiée ou y avait adhéré
par l'entremise du gouvernement canadien *.

Lrarticle 4 précise les questions régies par la Convention et celle-ci ne
s'appliquera que si les parties ne I'ont pas exclue (art. 6). Cette disposition,
qui consacre le choix de la formule de I'exclusion («opting out ») se justifie
aisément si I'on tient compte du sort qui a été réservé aux Conventions de La
Haye du ler juillet 1964. Ces deux Conventions n’ont été ratifiées que par
huit pays*. Donc, contrairement a4 ce que l'on pourrait croire pour la
C.V.ILM.*®, la formule de I'adhésion (« opting in ») dans le cas de la L.U.V.I.
et de la L.U.F.C. n’a aucunement incité un plus grand nombre d'Etats 4 y
adhérer. La Conférence de Vienne a donc repoussé toutes les propositions
visant a permettre la possibilité d’une exclusion simplement tacite ou méme a
établir que la référence par ’une des parties 3 un droit national, écarterait
I'application de la Convention *,

La formule de I'exclusion «opting out » ne semble pas étre celle que
préférent les milieux industriels et commerciaux canadiens si I'on se référe a
leurs réponses au questionnaire préparé par le ministére de la Justice 4. Ma
premiére réaction a la lecture de ce document serait cependant que les
milieux consultés ne sont peut-8tre pas ceux a qui convient la C.V.I.M. La
convention s’adresse plutdt aux petites et moyennes entreprises qui ne sont
pas considérées comme les opérateurs habituels du commerce international et
qui n’ont pas de service juridique spécialisé ou ne participent pas a des
organisations professionnelles internationales. Il serait beaucoup plus simple
si au plan du commerce international, vendeurs et acheteurs n'avaient a
connaitre que deux lois: la loi nationale pour les ventes internes et une loi
uniforme pour les ventes internationales. Ce sont 1a les utilisateurs naturels
des régles uniformes contenues dans la C.V.I.M.

43, Cest la conclusion a laquelle en sont arrivés les juges allemands quant a I'application de
|'article 3 de la L.U.V.I. qui établit que I'exclusion peut étre expresse ou tacite. Voir a ce
sujet M.J. BONELL, supra, note 9, p. 12.

44, V. supra, p. 4.

45. Preparatory Meeting in Regard to the Finalization of Instructions for the Canadian
Delegation to the United Nations Diplomatic Conference on contracts for the Inter-
national Sale of Goods, Vienna, March 10 to April 11, 1980. Department of Justice,
Department of External Affairs Inter-departmental Coordination, February 29, 1980,
p-7

46. Doc. A/Conf. 97/11, supra, note 36, pp. 11 et ss.

47. Responses to our sollicitation of Industry views regarding the Draft Convention on
Contracts for the International Sale of Goods and Questionnaire prepared by our
Department. Ministére de la Justice, M.J. Shore, January 14, 1980.
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1.1.3. La priorité accordée aux usages commerciaux

En plus de céder le pas a la volonté exprimée des parties, les régles
uniformes de la C.V.I.M. s’effacent devant les usages du commerce inter-
national 8, La Convention (art. 9) prévoit non seulement les habitudes quise
sont établies entre les parties, mais aussi, les usages auxquels elles ont
consentis. Ce caractére supplétif de la Convention par rapport aux usages
nous assure donc que «la pratique continuera a étre reconnue comme la
principale source du droit de la vente internationale de marchandises »*. Et
pour éviter une éventuelle confusion d'usages internationaux et d'usages de
nature locale ou régionale, la Convention prévoit que les usages visés sont
ceux dont les parties avaient connaissance ou auraient dd avoir connaissance
et qui, dans le commerce international, sont largement connus et régulié-
rement observés par les parties a des contrats de méme type dans la branche
commerciale considérée (art. 9 (2)).

La référence aux usages commerciaux ne souléve pas de probléme en
droit québécois. Il existe dans le Code civil et dans le Projet de Code des
dispositions référant aux usages*°. L'importance des usages en matiére de
contrats commerciaux est également reconnue par la doctrine québécoise 5!
En droit québécois, on peut dire que I'usage a un role supplétif, la régle étant
a I'effet que la loi prime sur I'usage. Il sert d’abord a interpréter les termes
d'un contrat, mais ce n’est qu'exceptionnellement et lorsque la loi le prévoit
de fagon expresse, qu'il peut modifier la loi; comme dans le cas des articles
1864 et 1978 C.c.®

1.2. L’interprétation de la Convention

Le commerce international exige des régles uniformes qui ne se
dissoudront pas en raison d'interprétations nationales divergentes. Dans ce
but, la Convention (art. 7(1)) adopte comme régle premiére d'interprétation
la référence A la finalité du texte et a I'esprit de la matiére. On invite donc
ceux qui seront appelés a interpréter les régles uniformes a les considérer
comme des normes requérant un traitement distinct d'une quelconque loi
nationale. Ce n’est toutefois qu'a l’,usage qu'il sera permis de découvrir s’il y
a application uniforme dans les Etats contractants *’.

48. M. BORYSEWICZ, supra, note 11, pp. 25-26; 1. FADLALLAH, supra, note 10, pp. 761-762.

49. 1. FADLALLAH, ibid.

50. Articles: 1015-1016, 1017, 1024, 1864, 1978.

51. Sur la question, voir: J.L. BAUDOIN, Traité élémentaire de droir civil, Les Obligations,
Montréal, P.U.M., 1970, p. 159.

52. A. PERREAULT, Traité de droit commercial, vol. 1. Montréal, Editions Albert Lévesque,
1936, p. 225, James SMITH, supra, note 26, vol. I, pp. 14-15.

53. V. commentaire, supra, note 19, pp. 40 et ss,
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La deuxieme régle d'interprétation est énoncée au paragraphe 2 de
I'article 7. C’est un des amendements apportés a 'occasion de la Conférence.
Il énonce la régle a I'effet que s°il se présente des questions concernant des
matiéres régies par la Convention et qui ne sont pas expressément tranchées
par elle, ces questions seront réglées suivant les principes généraux dont elle
s’inspire, ou a défaut de ces principes, conformément a la loi applicable en
vertu des régles du droit international privé. L'article 7 vient ainsi affirmer
dans le domaine du droit de la vente internationale le principe de la bonne
foi. En droit québécois, cette notion est unanimement admise en matiére
contractuelle %4,

Quant a I'énoncé de principes (art. 7) a I'effet que 'interprétation et
I'application de la Convention doivent se faire en tenant compte de son
caractére international et en vue d'en arriver a une certaine uniformité en
cette matiére, je crois que cette disposition est tout a fait justifiable si I'on
considere que I'objectif de la présente Convention est justement l'uniformi-
sation du droit du commerce international. En droit québécois, on retrouve
dans le Code civil, une disposition au méme effet. C’est ainsi que l'article 12
du Code civil du Québec qui s’applique aux lois en général, énonce la régle
suivant laquelle la loi doit étre interprétée de maniére «(...) a lui faire remplir
I'intention du législateur et a atteindre 1'objet pour lequel elle a été passée ».

2. La formation du contrat de vente

2.1. L’absence de condition de forme

La diminution des exigences de forme en matiére commerciale répond
aux besoins de simplicité et d'efficacité qui caractérisent les échanges
commerciaux. Compte tenu de la rapidité et de la diversité des moyens
modernes de communication, la C.V.I.M. établit comme principe que le
contrat de vente internationale «(...) n’a pas a étre conclu ni constaté par
écrit et n’est soumis A aucune autre condition de forme (...) » (art. 11). Pour
les fins de la Convention, le terme «écrit » comprend les communications
adressées par télégramme ou par télex (art. 13). On peut de plus faire la
preuve de son contenu par simple témoignage (art. 11).

En droit québécois, le contrat de vente n’est, a I'instar de la majorité des
contrats, soumis a aucune condition de forme. C’est la régle du consensua-
lisme. Le Projet de Code civil (art. 42) reconnait aussi ce principe . C’est au
niveau de la preuve du contrat que I’écrit peut se révéler important, voire

54. J.L. BAUDOIN, supra, note 51.
55. O.R.C.C. Projet de Code civil, supra, note 24, vol. I, L. V, p. 340.
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nécessaire. En vertu de I"article 1233 C.c., la régle de base est que la preuve
testimoniale est admise en matiére commerciale. Comme toute régle, celle-ci
souffre des exceptions. L’article 1235 alinéa 4 du Code civil énonce que dans
les matiéres commerciales ou la valeur des biens concernés excéde 800§,
I’écrit est requis pour faire la preuve « de tout contrat pour la vente d’effets, a
moins que I'acheteur n’en ait accepté ou recu une partie ou n’ait donné des
arrhes ».

L’Office de révision admet par contre le principe de la recevabilité de
tous les moyens de preuve, sous réserve des dispositions expresses de la loi ¢,
Le Projet de Code civil prévoit des exceptions a ce principe. Ils ne
s’appliquent toutefois pas lorsqu’il s’agit de prouver contre une personne un
acte juridique fait dans le cadre ou pour les fins d’'une entreprise, commer-
ciale ou autre. La Convention et le Projet de Code visent donc également la
libéralisation des moyens de preuve.

La grande différence qui existe présentement entre la Convention
(art. 11) et le Code civil, nous vient de 'article 1235 alinéa 4, qui constitue
une exception au principe général de I'’admissibilité de la preuve testimoniale
en matiére commerciale.

Pour favoriser I'acceptation des articles de la C.V.I.M. au chapitre de la
preuve, il a fallu tenir compte des réticences de certains pays socialistes dont
les législations nationales exigent que les contrats soient constatés par écrit
en matiére de vente de marchandises. Compte tenu du controdle que ces pays
exercent sur leur commerce extérieur, il ne fallait donc pas s’attendre & ce
qu'ils laissent tomber la nécessité de I'écrit*’. La Convention prévoit donc
une exception au principe de la liberté de forme (art. 12) lorsque I'une des
parties a son établissement dans un Etat, qui, lors de la ratification, a fait une
réserve (art. 96), pour «(...) que toute disposition de I'article 11, de 'article
29 (...) autorisant une forme autre que la forme écrite (...), ne s’applique
pas (...) »

Pour les autres cas, il est quand méme permis aux parties de convenir
que leur contrat sera conclu suivant une forme déterminée. Cependant
lorsqu'un contrat écrit contient une clause a I'effet que toute modification ou
résiliation ne peut se faire que sous la forme écrite, la partie qui par son
comportement a laissé entrevoir que la forme écrite n'était plus requise, ne
pourra plus invoquer cette clause pour empécher une modification ou une
résiliation effectuée sous une autre forme.

56. Id., vol. I, L. IV, p. 553.
57. I. FADLALLAH, supra, note 10, p. 762. M.J. BONELL, supra, note 9, p. 18.
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2.2. Le régime de I'offre

La Convention énonce les conditions requises pour qu'une proposition
de conclure un contrat constitue une offre et non une simple invitation a
I'offre 8. Elle doit donc étre adressée A une ou plusieurs personnes déter-
minées et indiquer la volonté de son auteur de demeurer lié en cas
d’acceptation. Elle doit de plus étre suffisamment précise pour que le contrat
puisse se conclure sur simple acceptation du destinataire (art. 14). Quant 4 la
question de la précision de I'offre, les pays en voie de développement ont
demandé que la Convention énonce certains critéres a cet effet *°. Pour étre
valable, la proposition doit désigner les marchandises et, expressément ou
implicitement, en fixer la quantité et le prix ou donner des indications
permettant de les déterminer (art. 14). La C.V.I.LM. admet en principe ce que
I'on pourrait désigner en droit québécois comme une offre ferme et
déterminée (art. 14(1)). Par contre, elle n’admet la possibilité d'une offre
générale au public que lorsque I'offrant I'a clairement indiquée (art. 14(2)).
Il n'existe pas dans le Code civil de dispositions qui définissent I'offre. C’est
donc a la doctrine qu'il faut référer pour en connaitre les principaux
éléments °. En droit québécois, une proposition n’a pas a étre adressée a une
ou plusieurs personnes déterminées pour étre considérée comme une offre.
Elle peut étre adressée au public en général ®'.

La C.V.LLM. se distingue également du droit québécois sur cette
question, en ce que la proposition doit faire apparaitre la volonté de I'offrant
de s’engager en cas d'acceptation. Au Québec, il n’est pas du tout nécessaire
que l'offre contienne '’engagement formel de 'offrant de s’obliger en cas
d’acceptation ®2. Enfin, la Convention et le droit québécois concordent sur la
question du contenu d'une proposition constituant une offre. En droit
québécois, «l'offre doit étre spécifique, c'est-a-dire elle doit étre suffi-
samment précise pour permettre l'acceptation et doit contenir tous les
éléments essentiels du contrat proposé »®, Quant aux dispositions du Projet
de Code civil en matiére d’offre, contenues aux articles 12, 13, 14 et 15, elles
ne font que reformuler en termes plus succincts, les considérations doctri-
nales relatives a la nature de I'offre ®.

58. Le commentaire nous fournit une analyse détaillée des éléments constitutifs de ['offre. V.
commentaire, supra, note 19, pp. 48 et ss.

59. M.J. BONELL, supra, note 9, p. 19.

60. J.L. BAUDOIN, supra, note 51, pp. 57-58.

61. Ibid.

62. Ibid.

63. Ibid.

64. O.R.C.C. Projet de Code civil, vol. I, L. V, supra, note 20, pp. 336-337.
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L'offre demeure révocable jusqu'a la conclusion du contrat si cette
révocation parvient du destinataire avant que ce dernier ait expédié son
acceptation (art. 16). La révocation est, selon la Convention, I'acte par lequel
le pollicitant annule I'offre faite avant que le destinataire ait fait parvenir son
acceptation et sans égard i sa prise de connaissance de I'offre. Cette
révocation est donc possible, si I'offre ne stipule aucun délai déterminé pour
I'acceptation, si elle n'est pas irrévocable ou, si le destinataire n’avait aucune
raison de la considérer comme irrévocable.

Il n'existe pas au Code civil de disposition relative a la révocabilité
d’une offre. C’est donc a la doctrine qu'il faut référer pour connaitre la
position du droit québécois sur cette question 8. En droit québécois, I'offre a
d’abord pour effet d’amener la conclusion du contrat dés que le destinataire
donnera son acquiescement. La jurisprudence, s’appuyant sur la théorie de
I'abus de droit, lui fait cependant produire un autre effet juridique en faveur
du destinataire. Ainsi, I'offre imposerait au pollicitant I'obligation de ne pas
retirer son offre de fagon abusive. Il est également distingué entre 1'offre qui
est assortie d'un délai et celle qui ne I'est pas. Dans I’hypothése ou le
pollicitant a accordé un délai pour l'acceptation, il ne peut en principe
révoquer son offre avant I'expiration du délai accordé. C'est dans I'hypothése
ol aucun délai n’a été fixé pour l'acceptation que le pollicitant doit laisser
son offre ouverte pendant un délai raisonnable .

Sur la question de la révocabilité de 'offre, les régles qu'édictent la
C.V.LLM. différent de celles généralement admises en droit québécois. La
Convention distingue la révocation de la rétractation, ce dernier moyen étant
considéré comme le retrait d’'une offre, méme irrévocable, avant qu’elle
parvienne ou au moment ol elle parvient au destinataire (art. 15).

La Convention (art. 16) énonce le principe de la révocabilité de 1'offre,
alors qu’en droit québécois on pourrait méme prétendre le contraire et dire
que l'offre est par nature irrévocable. En effet, I'offre, a laquelle aucun délai
n'a été imparti, ne peut étre révoquée qu'a I'expiration d'un délai raisonnable
accordé au destinataire. Cette offre comporte donc I'obligation pour le
pollicitant de la maintenir pendant un délai raisonnable, alors que suivant la
Convention, le principe de la révocabilité est reconnu et ne peut étre écarté
que si I'offre accorde un délai ou est stipulée irrévocable.

L’article 16 du Projet de Code civil ¢ prévoit des régles qui différent des
principes actuels du droit québécois. On peut dire qu'en général ces régles

65. J.L. BAUDOIN, supra, note 51, pp. 56-57.
66. Ibid.
67. O.R.C.C. Projet de Code civil, supra, note 20, vol. 1, L. V, p. 337.
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vont dans le méme sens que celles contenues dans la Convention. Il existe
néanmoins des différences entre le Projet de Code civil et la C.V.I.M., Celle-ci
énonce le principe que toute offre est révocable, alors que dans le Projet de
Code civil cela est vrai seulement pour I'offre a laquelle aucun délai n'est
imparti. Selon la Convention, la révocation de I'offre est possible tant que le
destinataire n'a pas expédié une acceptation, mais en vertu de l'art. 16 du
Projet de Code civil, la révocation est possible en tout temps avant réception
de I'acceptation.

2.3. Le régime de I'acceptation

Si la Convention stipule que le contrat est conclu au moment ou
I'acceptation d’'une offre prend effet (art. 23), elle indique également quel
comportement du destinataire constitue une acceptation et a partir de quel
moment celle-ci prend effet (art. 18(2) (3)). En vertu de ces dispositions, le
contrat est formé au moment ou I'acceptation d’une offre parvient a son
auteur (art. 18(2)) ou, lorsqu’en raison des relations d’affaires existantes et
des usages établies entre les parties, une action donnée vaut acceptation
(art. 18(3)). Les régles que prévoit la Convention en ce qui concerne
I'acceptation (art. 18(1)) sont conformes a celles admises en droit québécois,
et suivant lesquelles une acceptation peut étre expresse ou tacite, et que le
silence a lui seul ne peut valoir acceptation . L article 20 du Projet de Code
civil énonce substantiellement la méme régle que celle prévue par la C.V.I.M.

La combinaison de ces dispositions (art. 18(2) et 23) de la Convention, a
pour effet d’admettre la théorie de la réception en matiére de formation de
contrat %°, Le droit positif québécois n'admet cette théorie que lorsque I’offre
et I'acceptation sont faites par des moyens de communication différents. Si
les moyens de communication sont identiques, c’est la théorie de I'expédition
qui est admise en droit québécois™.

La Convention (art. 18(3)) admet également que le contrat puisse se
former au moment ou une action donnée (expédition des marchandises,
paiement du prix) est accomplie par le destinataire de I'offre. Cette régle ne
s’applique que sil existe des habitudes établies entre les parties ou des usages
qui viennent appuyer cette action donnée du destinataire. Ce n’est qu'a ces
conditions que le contrat peut étre formé a ce moment particulier. Cette

68. J.L. BAUDOIN, supra, note 51, p. 59. M. POURCELET, La Vente, Montréal, Les Editions
Thémis Inc., 4° éd., pp. 12 et ss.

69. P. KAHN, «La Convention de Vienne du 11 avril 1980 sur Les contrats de vente
internationale de marchandises », (1981) Rev. Inter. de drt. comp. 966.

70. J.L. BAUDOIN, supra, note 51, pp. 63 et ss.
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exception qui s'appuie sur les usages établis entre les parties, ne souléve
aucun probléme en droit québécois, étant donné I'importance que les usages
ont toujours eue en matiére de contrats commerciaux ’'. Les articles 19 et 20
du Projet de Code civil vont dans le méme sens que le Projet de Convention
sur cette question du moment de la formation du contrat .

Pour que la réponse du destinataire constitue une acceptation devant
mener a la conclusion au contrat, elle doit étre conforme a la proposition
initiale. A cet effet, elle ne doit pas contenir des additions ou des modifi-
cations qui altérent de facon substantielle les termes de I'offre, sinon la
réponse du destinataire sera considérée comme une contre-offre (art. 19(1)).
La C.V.I.M. considére comme altération substantielle de I'offre les modifi-
cations touchant le prix, le paiement, la qualité et la quantité de la
marchandise, le lieu et le délai de livraison, la question de la responsabilité
des parties et le réglement des différends (art. 19(3)). Le développement des
échanges commerciaux internationaux et la sécurité des transactions inter-
nationales exigent cependant qu’on ne remette pas inutilement en cause des
contrats déja en phase d’exécution. Aussi la C.V.I.M. (art. 19(2) ) admet que
la réponse du destinataire contenant des additions et des modifications qui
n'altérent pas de fagon substantielle les termes de I'offre, puisse constituer
une acceptation valable, sauf si I'auteur de I'offre ne dénonce immédiatement
les différences. Son silence équivaudrait ici & une acceptation (art. 19(2)).

Les principes de base qui sont énoncés a "article 19 de la Convention
sont en général conformes aux principes du droit québécois en cette matiére,
ou le contrat peut étre valablement formé que si I'acceptation d'une offre
porte sur les éléments essentiels de la convention projetée . L'acceptation
du pollicité doit étre conforme a I'offre qu'il a regue du pollicitant. Si
I'acceptation contient des réserves sur un ou plusieurs des points de I'offre,
on se trouve alors en présence d'une contre-offre et il ne peut alors y avoir
formation du contrat. Ce n’est qu’a la suite d'un accord entre les parties sur
les points mémes de cette contre-offre que le contrat peut étre valablement
formé’™. L'article 22 du Projet de Code civil est au méme effet 7,

3. La vente de marchandises

Dans cette partie de notre étude qui concerne I'exécution de la vente,
nous allons démontrer de quelle fagon la Convention réglemente les rapports

71. Id., p. 199.

72. O.R.C.C. Projet de Code civil, supra, note 20, vol. I, L. V, p. 337.
73. J.L. BAUDOIN, supra, note 51, p. 59.

74. M. POURCELET, supra, note 68, pp. 12 et ss.

75. O.R.C.C. Projet de Code civil, supra, note 20, vol. I, L. V, p. 338.
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entre le vendeur et 'acheteur. Nous allons donc traiter des obligations du
vendeur, des obligations de 1'acheteur et des sanctions prévues en cas
d’inexécution des obligations du vendeur ou de I'acheteur. Mais pour ne pas
se répéter et allonger inutilement le texte, c'est lors de I'examen de la
situation du vendeur que nous allons traiter des principales régles énoncées
par la C.V.I.M. en matiére de vente de marchandises.

3.1. Obligations du vendeur

La C.V.I.M. délimite les obligations du vendeur (art. 30) et énonce
ensuite les recours offerts a I'acheteur en cas d'inexécution de ses obligations
par le vendeur (art. 45).

3.1.1. Livraison des marchandises et remise des documents

Le vendeur s’oblige «a livrer les marchandises, & en transférer la
propriété et, s'il y a lieu, a remettre les documents s’y rapportant » (art. 30).
Cette disposition énumere les principaux éléments d'un contrat de vente du
point de vue du vendeur. Les obligations imposées au vendeur en droit civil
québécois, sont énoncées aux articles 1491 et 1506 du Code civil. Selon
I'article 1491 C.c. le vendeur est tenu a la délivrance et a la garantie de la
chose vendue. Quant a la garantie prévue a I'article 1506 C.c. elle est 1égale
ou conventionnelle. Elle porte sur I'éviction de la chose en tout ou en partie
et sur les défauts cachés de la chose. L’obligation de remettre les documents
serait également admise en droit québécois si elle résultait des usages ou de la
convention des parties. Quant aux obligations imposées au vendeur par le
Projet de Code civil, elles sont énumérées a I'article 399 . Elles consistent 4
garantir le droit de propriété, livrer la chose et répondre des vices cachés.
C’est lors de I'étude des articles de la Convention relatifs au contenu de
chacune des obligations du vendeur qu’'il nous sera possible de voir dans
quelle mesure les obligations de livrer la chose et d'en transférer la propriété
imposée par la Convention au vendeur correspondent aux obligations du
droit civil de délivrer la chose et de la garantir.

3.1.1.1. Livraison de la marchandise

L article 31 qui traite du lieu de livraison, ne définit pas la livraison. Si
I’on référe aux termes de «remise de la marchandise », « mise a disposition de
I’acheteur », on peut toutefois comprendre que la livraison est I'opération
qui consiste a mettre la marchandise a la disposition de la personne qui doit

76. O.R.C.C. Projet de Code civil, supra, note 20, vol. I, L. V, p. 390.
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la prendre en charge”’. Du fait que le transfert de propriété est exclu du
champ d’application de la Convention, la livraison dont les opérations
matérielles constituent I'objet de I'obligation principale du vendeur se voit
donc attribuer un role central. En effet, c’est au moment ou les opérations
relatives a la livraison ont été accomplies que le risque de perte et de
détérioration de la marchandise passe du vendeur a I'acheteur (art. 67).
L'approche utilisée par la C.V.I.M. est non seulement conforme aux plus
récentes législations nationales en la matiére, mais également aux pratiques
suivies par les principaux opérateurs du commerce international ™. 1l était
donc important que la Convention indique les actes que doit accomplir le
vendeur pour transférer a 'acheteur le contrdle sur la marchandise et
détermine ainsi le moment précis ou les risques de perte vont passer du
vendeur a l'acheteur. C’est ainsi que suivant I'article 31 et lorsque le contrat
ne contient pas de clause particuliére a cet effet, I'obligation de livraison du
vendeur dans la vente impliquant transport de marchandise consiste en sa
remise au premier transporteur pour livraison a I'acheteur (art. 31la). En
I'absence de modalités relatives au transport dans la vente portant sur des
marchandises 4 prélever sur une masse déterminée ou a fabriquer ou a
produire, la livraison consiste a mettre les marchandises a la disposition de
I'acheteur au lieu de la spécification, de la fabrication, de la production
(art. 31b). Enfin, dans tous les autres cas, I'opération de livraison sera
accomplie en mettant les marchandises a la disposition de 1'acheteur au lieu
ol le vendeur avait son établissement au moment de la conclusion du contrat
(art. 3lc).

Suivant I'article 1493 du Code civil québécois, le vendeur exécute son
obligation de délivrance s’il met simplement la chose a la disposition de
I'acheteur, s'il le laisse prendre livraison de la chose vendue . Il n'est donc
pas obligé d’aller porter la chose a I'acheteur qui doit plutét la retirer 1a ou
elle se trouve. La chose vendue est donc quérable et non portable &', L article
367 du Projet de Code civil est au méme effet #2.

L obligation de livraison énoncée a I'article 31 de la Convention est
conforme a celle que le droit québécois impose au vendeur. Le Code civil ne

77. P. KaHN, supra, note 69, p. 970.

78. V. supra, p.

79. La Loi Uniforme scandinave, le Code de commerce Uniforme des Etats-Unis, le Code
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supra, note 69, pp. 970 et 975.
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prévoit cependant pas I'obligation complémentaire énoncée a I'alinéa a) de
I'article 31 & propos de la vente impliquant un transport de marchandises. En
pratique néanmoins, les obligations de transport du vendeur seront définies
de fagon beaucoup plus précise par la référence a des termes commerciaux
reconnus tels que: f.0.b. ou c.a.f.?* Ces expressions n'étant définies ni par le
Code civil, ni le Projet de Code civil, il faut donc s'en remettre 3 la
signification que leur donnent les milieux commerciaux pour en connaitre
toute la portée.

Quant au lieu d'exécution de I'obligation de délivrance, I’article 1152 du
Code civil énonce que le paiement se fait au lieu désigné de fagon expresse ou
implicite par I'obligation. Lorsque ce lieu n'est pas indiqué, le paiement d'un
corps certain et déterminé se fait cependant au lieu ou il était au moment ol
I'obligation a été contractée. Pour tous les autres cas, le paiement doit étre
fait au domicile du débiteur, sauf lorsqu’il existe des régles propres a certains
contrats qui viennent indiquer un autre lieu de paiement.

Sur cette question, on peut donc conclure que la Convention et le droit
québécois s'entendent pour reconnaitre un méme principe: le lieu de
livraison est au domicile (ou a I'établissement) du vendeur. Il existe
cependant quelques différences au niveau des exceptions, différences qui
sont fondées sur la nature de la chose vendue. En droit québécois, le lieu de
délivrance d'une chose certaine est a I'endroit ou elle se trouvait au moment
de la vente. Sur cette question, la Convention exige que les parties aient su
lors de la vente que la chose se trouvait en ce lieu particulier. Quant au lieu
de délivrance d’'une chose de genre, il e